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Resumen 

 

Relación entre la orientación exportadora y la supervivencia de los 

emprendimientos nacientes en Bogotá 

El emprendimiento es un tema de fundamental importancia para la economía, ya que la 

creación de nuevas empresas impulsa factores de la economía como son el empleo, la 

competencia, la innovación y el surgimiento de nuevos sectores (Wennekers & Thurik, 

1999; Dejardin, 2011). Colombia se encuentra entre los países con mayor potencial 

emprendedor en LATAM y el Caribe (GEI, 2019), pero en el indicador de supervivencia 

es crítico para los emprendimientos nacientes en Colombia es del; 78,3% para el primer 

año, 61% para el tercer año y, del 42,9% para el quinto año. Por otro lado, durante las 

últimas décadas se ha establecido un nuevo concepto en el medio de la administración y 

la internacionalización conocido como las “Nacidas globales”, que corresponde a 

organizaciones las cuales nacen o que en sus primeros años de operación se establecen 

orientadas hacia los mercados internacionales Knight & Cavusgil, (1996). Esta 

particularidad en cuanto al criterio de exportación en los emprendimientos es lo que incita 

a generar este estudio para identificar si este criterio tiene algún tipo de relación o si 

influye en la supervivencia de estos emprendimientos nacientes de alguna manera.  

 

Bajo un análisis probabilístico de regresión lineal gestionado por el modelo establecido 

de log-lin, con una muestra de empresas de productos y bienes de Bogotá y los 59 

municipios de la jurisdicción de la Cámara de Comercio de Bogotá creadas en el año 

2014; se encuentra que existe una relación con tres de las variables explicativas 

referente a la variable dependiente dicotómica. Es decir que las variables de intensidad 

exportadora, Valor FOB total de exportación y PNK total de exportación, inciden en el 

comportamiento de la supervivencia de las empresas evaluadas. 

 

Palabras clave: Emprendimiento, supervivencia empresarial, orientación 

exportadora, nacidas globales, internacionalización.  
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Abstract 

 

Relationship between export orientation and the survival of nascent enterprises in 

Bogotá 

Entrepreneurship is an issue of fundamental importance for the economy, since the 

creation of new companies drives factors in the economy such as employment, 

competition, innovation, and the emergence of new sectors (Wennekers & Thurik, 1999; 

Dejardin, 2011). Colombia is among the countries with the greatest entrepreneurial 

potential in LATAM and the Caribbean (GEI, 2019), but in the survival indicator it is critical 

for new ventures in Colombia it is of; 78.3% for the first year, 61% for the third year, and 

42.9% for the fifth year. On the other hand, during the last decades a new concept has 

been established in the field of administration and internationalization known as the 

“Global Born”, which corresponds to organizations that were born or that in their first 

years of operation are established oriented towards international markets Knight & 

Cavusgil, (1996).  

This particularity regarding the export criterion in enterprises is what prompts to generate 

this study to identify if this criterion has some kind of relationship or if it influences the 

survival of these nascent enterprises in some way. 

 

Under a probabilistic linear regression analysis managed by the established log-lin model, 

with a sample of products and goods companies from Bogotá and the 59 municipalities 

under the jurisdiction of the Bogotá Chamber of Commerce created in 2014; It is found 

that there is a relationship with three of the explanatory variables referring to the 

dichotomous dependent variable. In other words, the variables of export intensity, total 

FOB export value and total export PNK, affect the survival behaviour of the companies 

evaluated. 

 

 

Keywords: Entrepreneurship, business survival, export orientation, global born, 

internationalization. 
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Introducción 

Para la economía mundial el emprendimiento es un tema de fundamental importancia, la 

creación de nuevas empresas impulsa factores de la economía como el empleo, la 

competencia, la innovación y el surgimiento de nuevos sectores Wennekers & Thurik, 

(1999); Dejardin, (2011). La creación de empleo está condicionada en gran parte por la 

capacidad de generación por parte de nuevas empresas, lo que trae como consecuencia 

que en los países que presentan unos índices más altos en la creación de nuevas 

actividades económicas mediante la actitud y el proceso del espíritu empresarial del 

emprendimiento tienden a generar una mayor disminución en su tasa de desempleo, 

Audretsch David, (2002). En el tema de la competitividad, la creación de nuevas 

empresas aumenta la presión competitiva a las empresas ya establecidas, lo que incita al 

tejido empresarial a reaccionar ya sea mejorar su eficacia o innovando en diferentes 

frentes, causando un impacto positivo en la competitividad de un país, Segarrra, A. 

(2002). Otros autores encuentran que existen relaciones adicionales a las anteriormente 

nombradas como son la estimulación de la productividad tal como lo especifica Lederman 

& Messina (2014):“Cuando el entorno es propicio, los emprendedores se arriesgan e 

invierten en innovación y así estimulan la productividad mediante las dinámicas de 

entrada y salida del mercado de las empresas y la innovación ya establecidas, lo que 

promueve el desarrollo económico”, además el emprendimiento fortalece los proceso de 

innovación y el impulso del I+D en el sector en que se genera el emprendimiento 

(Lederman & Messina, 2014). 

 

Cabe señalar que este tema del impacto del emprendimiento en la economía es 

claramente un tema tratado desde hace más de 100 años donde se ha establecido que la 

innovación empresarial y el emprendimiento debido a las capacidades intrínsecas que 

traen, incitan al tejido empresarial a cambiar y así mismo impulsan la economía de una 

nación, Schumpeter, J. (1912). Así mismo este autor daba una importancia 

transcendental a lo que llamaba “destrucción creativa” a través de la incorporación de 

nuevos y mejores métodos, procesos, productos o servicios que establecían las nuevas 
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empresas en la economía. Dando continuidad a esto y explicándolo con base en un autor 

más contemporáneo, Paul Romer (1994) argumenta que la capacidad de los ciudadanos 

de emprender implica una correlación positiva entre el emprendimiento y la riqueza de la 

sociedad y el surgimiento económico de un país. Otro autor que establece una 

importancia en esta temática define el capitalismo emprendedor como una característica 

de la economía que sucede cuando los pequeños emprendedores ponen contra las 

cuerdas a grandes empresas apoyados de una legislación acorde para el 

emprendimiento como sucede en los países nórdicos de Europa, Acemoglu, D. & 

Robinson, J. (2006). Esta literatura e investigaciones permiten establecer que en verdad 

el emprendimiento corresponde a un aspecto de suma importancia para la economía y su 

crecimiento en cualquier país. 

 

Adicionalmente durante las últimas tres décadas se ha establecido un nuevo concepto en 

el medio de la administración y la internacionalización conocido como las “Nacidas 

globales”, que corresponde a organizaciones de tamaño micro, pequeña y mediana 

empresa las cuales nacen o en sus primeros años de operación orientadas hacia los 

mercados internacionales, Knight & Cavusgil (1996), lo que se convirtió en un nuevo 

esquema de internacionalización para los emprendimientos nacientes globales, esquema 

que desvirtúa en cierta manera el proceso tradicional gradual de exportación de las 

empresas ya establecidas, Zucchella, A. (2002). Este concepto va ligado y soporta en 

gran medida la importancia de los criterios establecidos en los estudios del Global 

Entrepreneurship Monitor- GEM y del Banco Mundial descritos en estos como orientación 

y emprendimiento exportador. Las nacidas globales han sido determinadas en varios 

estudios como empresas de un importante potencial, dada su capacidad para impulsar el 

crecimiento económico de un país, no solo al ser empresas nuevas sino al aumentar la 

eficiencia hacia los mercados internacionales, Engelbrecht, H. J. (1997), haciendo que 

los productos y/o servicios nacionales se hagan más competitivos no solo a nivel local 

sino hacia los mercados extranjeros, Zahra (2005), ya que son empresas que en su 

mayoría están impulsadas por la explotación y adquisición de ventajas tecnológicas tanto 

nacionales como internacionales, Moen (2002), además de contar con otras 

características importantes como son la transferencia de conocimiento más eficiente, 

Jolly, Alahuhta & Jeannet (1992), la instauración de emprendimientos y empresas 

nacientes innovadoras, Madsen & Servais (1997), habilidades y destrezas diferenciales 

en el equipo directivo de estas organizaciones, Plá, J. & Escribá, A. (2006), así como 
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alianzas estratégicas en el exterior, Oviatt & McDougall (1995). Todos estos criterios, 

capacidades y competencias las hacen un importante factor en la economía de las 

nuevas empresas y del emprendimiento. 

 

Así mismo, Brenes & León (2008) especifican que: “En países “emergentes”, es decir con 

desarrollos económicos tardíos, la aparición, crecimiento y sostenibilidad de las PYMES 

de acelerada internacionalización viene a constituir una de las piedras angulares sobre 

las que podría descansar el sector productivo, dinamizando grandemente sus 

economías” (pág. 16), lo que refleja la dimensión que tienen no solo el emprendimiento y 

empresas nacientes en un país, sino el potencial que pueden llegar a significar estas 

nacidas globales establecidas en su momento de creación como PYMES, debido a que 

estas establecen un crecimiento e impulso para la economía por su rápida adaptabilidad 

a la economía mundial cada vez más globalizada y a las estrategias cada vez más 

agresivas que requiere el mercado, Chetty, S & Campbell-Hunt, C. (2004).  

 

Al centrarse específicamente en datos y cifras correspondientes a la zona de 

Latinoamérica se encuentra que Colombia se destaca estando dentro de los 3 países con 

una mayor potencial emprendedor en LATAM y el Caribe (GEI, 2019), después de países 

como Chile y Puerto Rico; lo que demuestra el potencial en temas de emprendimiento 

con que cuenta el país, y más Bogotá como capital. Un dato que es importante tener en 

cuenta es que Colombia en la variable de supervivencia de emprendimientos nacientes 

se relaciona negativamente respecto a otros países como Chile o Argentina, dado que la 

tasa de supervivencia en los emprendimientos de Colombia es considerablemente más 

baja. Específicamente los emprendimientos nacientes en Colombia en el primer año de 

constituidos solo el 78,3% logra sobrevivir frente a un 85,2% de las empresas del país 

chileno, esta cifra en Colombia disminuye para el tercer año hasta llegar a un 61% frente 

a un 63% de Chile y, críticamente desciende en Colombia en el quinto año hasta el 

42,9% versus un 49,4% de Chile y un 49,1% de Argentina, Confecámaras, (2019). Este 

índice refleja que los emprendimientos que se mantienen en el tiempo tienden a bajar 

con el tiempo de creación, exactamente el 42,9% sobrevive en los primeros cinco años, 

siendo una tasa de mortalidad por encima del 55% en un quinquenio. 

 

Y es que la supervivencia de las empresas es un fenómeno que se ha venido 

estableciendo en la literatura, los estudios e investigaciones, analizando posibles 
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variables que puedan ser las causas de incrementar o disminuir la supervivencia de los 

emprendimientos nacientes. Audretsch y Mahmood (1994) especifican variables 

asociadas al sector de la empresa, encontrando una relación directa entre la 

supervivencia y el crecimiento sectorial. Mata y Portugal (1994) identifican variables 

propias del emprendimiento naciente como el tamaño de la empresa a la hora de 

crearse, donde se establece que las empresas pequeñas presentan mayores desafíos 

para sobrevivir en los mercados y encuentran que las empresas de mayor tamaño, esto 

se ve recalcado en el estudio realizado por Segarra, A. (2002) sobre empresas españolas 

y variables asociadas a las características del sector industrial al que la empresa ingresa, 

donde se concluyó que las empresas tienen mayores probabilidades de supervivencia 

cuando entran a un mercado con un ciclo de vida en la fase inicial y que este nivel de 

supervivencia disminuye en la medida que el sector se encuentre en una etapa más 

avanzada del ciclo.  

En Colombia específicamente se encuentran estudios donde la identificación de estas 

variables que influencian la supervivencia de los emprendimientos nacientes está 

asociada a la localización de estas empresas y el tamaño del mercado al cual ingresan, 

Cardona y Gamboa (2004), así como a la capacidad de crecimiento en la productividad y 

los diferenciales en estos procesos respecto a las empresas ya establecidas, Gutiérrez y 

Pombo, (2004). Por último, algunos estudios demuestran que los emprendimientos que 

se incorporan a nuevos mercados o mercados emergentes detallaran mayores 

posibilidades de sobrevivir en el tiempo en dichos mercados, Martínez (2005). Por lo 

anterior es importante establecer la relación de variables que determinen un posible 

impulso o influencia positiva hacia la supervivencia de estos emprendimientos nacientes, 

específicamente validando y generando un estudio para la ciudad de Bogotá, dada su 

importancia en el PIB y en el número de empresas que contiene, respecto al resto de 

ciudades y regiones del país, Confecámaras, (2019).  

 

Enfáticamente en cuanto a este concepto de supervivencia empresarial el cual será 

explicada en mayor dimensión y establecido su concepto en el marco teórico, es 

necesario hacer la aclaración que es un criterio relevante para este estudio, ya que será 

una de las variables a analizar en el objetivo de esta investigación. Todavía cabe señalar 

que, aunque existen y han sido trabajadas en la literatura unas barreras de entrada para 

los emprendedores, entre las barreras más difíciles de cruzar se encuentra la 

supervivencia empresarial en los primeros años de constitución. Los emprendimientos 
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nacientes, aunque encuentran varias barreras para ingresar al mercado, no tienen 

muchos inconvenientes para sortearlos, a diferencia de la gran dificultad que sí 

representa la capacidad para sobrevivir en los primeros años, Geroski, (1995); 

Audrestch, (1994). Para lograr sortear el obstáculo de supervivencia se deben generar 

acciones en el corto plazo que generen eficiencias y eficacias, que se encaminen y 

focalicen en lograr instaurar programas o adaptaciones a nuevas técnicas o procesos, así 

como a la implementación o modificación de sus productos o servicios actuales, 

permitiendo la penetración o incursión en nuevos mercados con el fin de permanecer 

vigentes en el ámbito empresarial Ericson & Pakes, (1995, 1998). De manera que es 

posible que la orientación exportadora de las nacidas globales pueda generar algún tipo 

de influencia sobre la supervivencia de estos emprendimientos nacientes, razón por la 

cual este trabajo de investigación busca identificar el tipo de relación que puede tener el 

criterio de nacidas globales con su supervivencia. 

 

Desde otra perspectiva específicamente el estudio GEM (2018-2019), establece las 

siguientes razones del porque los emprendimientos colombianos realizan su abandono 

empresarial: 

 

  

Ilustración 1: Razones de la salida empresarial, Colombia 2018 
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Fuente: GEM Colombia 2018 

 

Como se puede visualizar en el Gráfico 1, la principal razón de abandono de los 

emprendedores al iniciar su actividad empresarial es la falta de rentabilidad en su 

negocio con un 30%, lo que implica que no sigue operando porque no está generando 

ganancias suficientes para sostenerse a él mismo, sus empleados y su emprendimiento. 

Adicionalmente el estudio (GEM, 2018-2019) especifica: “La baja rentabilidad está 

generalmente asociada con problemas del emprendedor para identificar nichos de 

mercados e ir creciendo poco a poco”, al entender que una tercera parte de los 

emprendedores que deja su actividad empresarial lo hace por falta de identificación y 

mantenimiento de sus nichos de mercado, recalca la importancia de enfocarse en el 

entendimiento de esta causa y ver al detalle las subvariables que impactan a este 

argumento. 

Paralelamente hay que tener en cuenta la caracterización de las empresas colombianas, 

ya que esta permite identificar unos criterios específicos para los emprendimientos 

nacientes, GEM, (2018-2019), estos criterios son los siguientes: 

Tecnología, donde se especifica el estudio que: “El uso de la tecnología para los 

emprendimientos nacientes y nuevos en Colombia continúa con la misma dinámica 

desde el año 2006 … Con respecto al uso de tecnologías para el año 2018, Colombia 

presenta los porcentajes más altos en el uso de tecnología de más de 5 años en el 

mercado en comparación con el promedio de los demás tipos de economía tanto para las 

empresas establecidas (89,7%) como para la TEA (79,4%)”. 

Generación de empleo actual, criterio bien posicionado en Colombia apalancado en lo 

siguiente: “existen las más altas expectativas de crecimiento en términos de generación 

de empleo por parte de los nuevos emprendedores colombianos en comparación con el 

promedio de los países de América Latina y el Caribe y el de los otros tipos de economía 

donde el 39,2% afirmó que generará 10 o más puestos de trabajo y un crecimiento de, al 

menos, 50% en el número de empleos en los próximos 5 años”. 

Sectores económicos, este criterio se encuentra alienado con la economía mundial 

donde: “Con relación a los tipos de economías, se destaca que Colombia a nivel TEA y 

empresas establecidas sigue la tendencia a nivel mundial, donde el sector de mayor 

importancia es el de servicios de consumo y el sector extractivo es el de menor 

importancia, Las empresas de la TEA en Colombia se destaca por estar encima de los 

promedios de América Latina en los sectores extractivo (2,7%), transformación (23%) y 
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servicios industriales (11,9%) y está por debajo del promedio en el sector de servicios de 

consumo (62,1 %), aunque muy cerca”. 

Registro empresarial de cámara y comercio, criterio que va muy enfocado a la 

informalidad de las empresas nacientes y establecidas, donde se toma como empresa 

formal aquella que cuente con el Registro mercantil en alguna de las Cámara de 

Comercio del país, en lo que encontramos que: “El nivel de informalidad de la TEA en 

Colombia es del 74,5% y para empresas establecidas es del 37,9%” niveles que son 

bastantes altos para cualquier economía. 

Internacionalización, nivel de exportación hacia el exterior, o también llamada la 

orientación exportadora de las empresas, la cual: “se mide con base en el porcentaje de 

clientes que las empresas poseen en el exterior” esta medición ha tenido un 

decrecimiento importante en los últimos 7 años. 

 

Una vez expuesta esta caracterización tomada del informe (GEM, 2018-2019), con 

alguna interacción adicional a los reportes de años anteriores hasta el año 2013, se 

realizará un enfoque en uno de los dos puntos que contienen cifras de importante calibre 

para la economía y para el impulso de las empresas nacientes los cuales son; la 

formalidad, y la orientación exportadora de los emprendimientos nacientes. Es por esta 

razón que el enfoque de este trabajo de investigación se dará hacia solo uno de estos 

dos puntos sin querer darle menor importancia a ninguno de los demás criterios 

expuestos en el informe GEM, pero sí considerando que el último criterio expuesto, la 

orientación exportadora de las empresas nacientes, puede tener una mayor incidencia en 

la principal causa establecida en el informe GEM (2018-2019), la rentabilidad. 

 

Al visualizar las cifras establecidas por el informe acerca del criterio de la orientación 

exportadora de las empresas, detallado en párrafos anteriores, se encuentra que durante 

los últimos siete años de esta década la orientación exportadora de las nuevas empresas 

ha disminuido considerablemente, pasando de un 86% de las nuevas empresas con 

clientes en el exterior para el año 2013, a que en el año 2019 este porcentaje bajara al 

40,01% (GEM 2013-2019). Es decir, una caída porcentual de más de 40 puntos 

porcentuales, lo que refleja que este criterio empresarial en los emprendimientos 

nacientes va en una tendencia negativa. Datos que impulsan aún más en la necesidad de 

identificar la relación de este criterio con la causa de supervivencia en la actividad 

empresarial por los emprendedores nacientes. 
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Ilustración 2: Orientación exportadora, Colombia 2018 

Fuente: Elaboración propia con datos del GEM Colombia 2018 

 

Es por ello que observando la importancia que tiene el emprendimiento para la economía 

y como este ítem se ve afectado debido a la supervivencia de las empresas ya que estas 

en un gran porcentaje no prosperan en el tiempo, y más siendo Colombia un país con un 

gran potencial emprendedor pero con unas tasas de supervivencia menores comparadas 

con los mercados y ecosistemas similares como son Argentina o Chile, es necesario ver 

variables o criterios establecidos en los emprendimientos y cómo estos se relacionan con 

la supervivencia de estos mismos en el tiempo. Basado en estos datos y en otros que 

serán detallados más adelante, así como el concepto clarificado de lo que será conocido 

como emprendimiento, emprendimiento naciente, orientación exportadora y 

supervivencia explicados en el marco teórico de esta investigación se plantea como 

objetivo de investigación identificar la relación entre la orientación exportadora de las 

nuevas empresas o nacidas globales, y la supervivencia empresarial de estas mismas. 

Lo anterior con el fin de determinar cómo se relaciona el factor de exportación visto 

desde los conceptos de nacidas globales y orientación exportadora de los 

emprendimientos nacientes en Bogotá y la supervivencia de estas empresas en los cinco 

primeros años de constitución. 

Basado en estos datos y en otros que serán explicados en el marco teórico de esta 

investigación, se plantea como tema principal validar la relación entre la orientación 

exportadora de las nuevas empresas, y la supervivencia empresarial de estas mismas. 

Como consecuencia de lo anterior se plantea la siguiente pregunta de investigación para 

este trabajo; ¿Cuál es la relación entre la orientación exportadora y la supervivencia de 

los emprendimientos nacientes en Bogotá en los primeros cinco años de constitución? 



 

 
 

1. Objetivos 

Para el presente trabajo de investigación, teniendo en cuenta el problema que se 

contextualizó en el numeral anterior, y basado en el marco conceptual que se 

especificará en numerales posteriores, se estableció el siguiente objetivo principal, con 

tres objetivos específicos que detallan los hitos y gestión para llegar a cumplir el objetivo 

principal: 

 

 Identificar la relación entre la orientación exportadora y la supervivencia de los 

emprendimientos nacientes en Bogotá en los primeros cinco años de constitución. 

o Explorar las teorías y conceptos sobre la supervivencia de los 

emprendimientos nacientes, el vínculo entre emprendimiento e 

internacionalización y las empresas nacidas globales para su 

conceptualización. 

o Identificar la información disponible de los emprendimientos nacientes en 

Bogotá y caracterizarla para su estudio. 

o Contrastar la relación entre la orientación exportadora de los 

emprendimientos nacientes en Bogotá y la supervivencia que tuvieron 

entre los años 2014 y 2019.  

o Categorizar el resultado de la relación identificada respecto a las 

características propias de los emprendimientos nacientes con orientación 

exportadora o nacidas globales en Bogotá. 
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2.  Antecedentes de investigación 

Para que un proceso de investigación logre su cometido, es necesario surtir un proceso 

lógico que permita instaurar unas bases apropiadas y lo suficientemente sólidas que 

sostengan el resto del proceso de investigación. Es por ello por lo que se considera 

necesario referir la dirección del foco de este punto en una etapa específica del proceso 

llamada la validación de la ecuación de búsqueda, la cual fue la primera etapa que se 

surtió durante la investigación. 

 

Para poder establecer la validez de esta ecuación se gestionó a través de una selección 

de palabras clave, junto con los tesauros principales para el tema a tratar en este 

documento de investigación. Estas palabras además de ser consultadas en las bases de 

tesauros, se les realizó un análisis de algunos de los textos, artículos, noticias y estudios 

acerca del tema elegido para el documento final. 

 

Seguidamente se establecieron unas ventanas de observación que permitieran generar 

la información más confiable posible y segmentada por unos argumentos específicos. 

Después de ello, se realizó una validación de los documentos que podrían incluir la 

información necesaria basados en la segmentación de la población autora de estos 

documentos. Donde adicionalmente se seleccionaron unos recursos que permitieran 

cumplir con los objetivos de la búsqueda y que fueran fuentes asociadas al tema. 

Finalmente se generó una depuración de los resultados basados en unos criterios que se 

explicaran más adelante. 

 

Después de este proceso se generó una validación del protocolo por parte de expertos 

en el tema a tratar a partir de un listado de preguntas que serán expuestas en capítulos 

posteriores. 

 

2.1 Selección de palabras clave: 

El proceso por el cual se realizó la búsqueda y selección de las palabras clave se dividió 

en varios pasos: 
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1. Selección de palabras a través de la estructura PICOT: 

 P (paciente): Emprendedores, empresas nacientes, exportadores, Born Global, 

Startups, nacidas globales. 

 I (intervención): Tasa de salida bruta de las empresas nacientes en Bogotá, 

supervivencia, sostenibilidad. 

 C (comparación): Tasa de salida bruta de las empresas nacientes en Latam, 

Tasa de entrada bruta de las empresas nacientes Latinoamérica, Born Global 

Latam. 

 O (resultado): Orientación exportadora de las empresas nacientes de bienes de 

Bogotá, nacidas globales de bienes de Bogotá 

 T (tiempo): años 2015 a 2020. 

 

2. En segunda instancia se realizó una validación y evaluación de los Tesauros en 5 

bases de consulta de estos. Donde la base que mayor retroalimentación generó 

fue la de Business Thesaurus de EBSCO, a continuación, se hace un resumen de 

la búsqueda dada y los principales resultados dados: 

 

 

Tabla 1. Bases para validación de Tesauros 

Fuente: Elaboración propia 

 

En la tabla 1 se refleja en una escala bicolor el resultado de las búsquedas, donde 

el color gris significa que no se encontró ni definición ni palabras sinónimas del 

término o concepto del enunciado de la fila. Así mismo el color verde refleja lo 

opuesto, que se encontró ya sea sinónimos o significados del término en esta 

base. 

 

Conceptos clave
Library, Information Science 

& Technology Thesaurus

Business Source Complete - 

Thesaurus

Standard-Thesaurus 

Wirtschaft

ERIC 

Thesaurus

UNESCO 

Thesaurus

ENTREPRENEURSHIP

ENTREPRENEURS

EXPORT

EXPORTERS    

INTERNATIONALITATION

EXPORTATION

EXPORT ORIENTATION

NASCENT ENTREPRENEUR

BORN GLOBAL

STARTUP

NEW BUSINESS
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3. Seguidamente, se estableció qué palabras podrían ingresar en la búsqueda 

literaria. Como muestra en la tabla 1 de este documento, se inició el ejercicio con 

5 conceptos; entrepreneurship, entrepreneurs, export, exporters & 

internationalitation. Después de buscar estos conceptos en las bases 

relacionadas en los enunciados de las columnas de la tabla 1, se generaron 

nuevos conceptos relacionados que podrían llegar a ser incluidos en la ecuación. 

 

En el anexo 1, se muestra toda la información acerca de los términos encontrados 

en la base enunciada en la columna y que estuvieran relacionados al concepto 

enunciado en la fila. Cabe resaltar que, aunque se encontraron más de 15 

conceptos nuevos que podrían ser incluidos, se realizó una depuración de estos 

para su inclusión en la ecuación. 

 

4. Dentro del anexo 2 de este documento, se realizó también una búsqueda del 

significado de los conceptos establecidos en los enunciados de las filas. Esto 

permitió lograr claridad de cómo es entendido este término en el medio de la 

investigación, y si tiene la relación adecuada con la temática a tratar en esta 

investigación, esto porque es posible que el autor pueda asumir un término con 

un concepto construido por su experiencia, y al momento de ver este mismo 

concepto reflejado en el resto de la literatura y de escritos investigativos se 

enfrente a que no es entendido por la sociedad como el autor lo creía ya 

planteado. 

 

5. Una vez se analizó y se validó cada uno de los términos dados en el anexo 1, y 

se comparó contra los términos y conceptos que se tenían de cada uno de los 

enunciados reflejados en el anexo 2 de este documento, se generó un análisis a 

partir de que tanto los sinónimos y términos encontrados nuevos podrían ser 

factibles para la búsqueda de información en las bases literarias, teniendo como 

sustento cómo estos aportaban con el objetivo planteado en el principio de este 

texto.  

 

Después del paso descrito en el punto anterior se llegó al siguiente resultado: 
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Tabla 2. Resultado final Tesauros 

Fuente: Elaboración propia 

 

En la tabla 2 se ve con claridad que aparte de los 11 conceptos iniciales se decide tener 

en cuenta 15 posibles conceptos más en la ecuación de búsqueda. Debido a que no se 

utilizarán todos, se prevalece el impacto a la generación de valor de la búsqueda. 

 

2.2 Unidad de análisis: 

Cómo se especificó en la pregunta de investigación, la temática de esta búsqueda está 

enfocada a la población de emprendedores nacientes de bienes en Bogotá, estos 

emprendedores deben ya haber surtido el paso de formalizarse ante los entes 

reglamentarios. Es por ello, por lo cual se hace necesario incluir en la búsqueda textos, 

literatura, estudios, artículos entre otros sobre emprendedores nacientes, y que se tenga 

Conceptos clave

Library, Information 

Science & 

Technology 

Thesaurus

Business Source Complete - Thesaurus
Standard-Thesaurus 

Wirtschaft
ERIC Thesaurus UNESCO Thesaurus

ENTREPRENEURSHIP

ENTREPRENEURSHIP    

SOCIAL entrepreneurship    

BUSINESS incubators    

ENTREPRENEURSHIP periodicals    

Business start-up

Entrepreneurs

Intrapreneurship

Enterprisers

Entrepreneurs

ENTREPRENEUR
Businesspeople

SELF-employment

Business people

Business start-up 

Managers

Enterprisers

Business management, 

Employers, Managers, Self 

employed

EXPORT
Import

Foreign trade

Exported

Exporter

Exportation

Export_strategy

Export_trade

Indirect_Export

Foreign trade 

Balance of payments, 

International division of 

labour, International trade, 

Terms of trade

EXPORTER

INTERNATIONALITATION

Globalization

BUSINESS enterprises, International		

CORPORATIONS, International		

INTERNATIONAL business		

INTERNATIONAL corporations		

MNES (International business 

enterprises)		

MULTINATIONAL corporations		

MULTINATIONAL enterprises		

TNCS (Transnational corporations)		

TRANSNATIONAL corporations

EXPORTATION
FOREIGN trade

IMPORT

EXPORT ORIENTATION

NASCENT ENTREPRENEUR BUSINESSPEOPLE   

BORN GLOBAL

GLOBALIZATION

INTERNATIONAL trade    

INTERNATIONAL competition    

STARTUP
BUSINESS incubators

NEW business enterprises      

NEW BUSINESS
NEW business enterprises    

BUSINESS incubators    
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en cuenta temas específicos como la orientación exportadora. Adicionalmente, aunque la 

población son emprendedores nacientes, la investigación tendrá en cuenta en la 

búsqueda literaria la población total de emprendedores, de emprendedores nacientes y 

nuevas empresas. 

 

En el momento de segmentar todavía más la población, se tendrá en cuenta la 

información sobre esta y sus características hacia la exportación, y que en su preferencia 

estén enfocados a los mercados y sociedades de Latinoamérica y el Caribe, ya que son 

los países con los comportamientos, culturas y políticas más similares a la de Colombia. 

Específicamente el estudio se enfocará en Bogotá debido a que es la capital del país y a 

que su tejido empresarial corresponde al más importante del estado. 

 

Por último, se generará una búsqueda de la población de estudio en el ámbito literario 

revisando si existen estudios o enfoques hacia características propias de las empresas, 

como puede ser tamaño de la empresa, sector económico, tipo de empresa, entre otras. 

 

2.3 Ventanas de observación en el tiempo: 

En el tema de temporalidad, es necesario tener en cuenta que el concepto de 

internacionalización es un término que tuvo su inicio desde el siglo XIX con un gran 

impulso en el siglo XX, y que el concepto de emprendimiento igualmente tuvo su auge 

representativo en el siglo XX. Por lo cual la cantidad literaria en cuanto a estos dos temas 

es muy amplia, y frente a un mundo globalizado y tendiente a cambiar cada vez más 

rápido la economía, es necesario generar información y tomar decisiones a partir de la 

información y del conocimiento más actual posible. Es por ello que para esta búsqueda 

se tendrá en cuenta la información de los últimos 20 años. Es decir, que se tendrán en 

cuenta los textos que tengan como año de publicación un año superior a 1999, y se toma 

desde este año debido a que es importante contar con la información más reciente, sobre 

todo en los conceptos como “Nacidas globales”, “Startups”, términos que tuvieron su 

aparición en los años 90´s, por tal razón y teniendo en cuenta el dinamismo que ha 

tenido en el emprendimiento y la internacionalización en los últimos años ha sido muy 

grande. 
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2.4 Recursos seleccionados: 

En el momento de tener en cuenta qué recursos bibliográficos y de información serán 

establecidos para la búsqueda, se especifica que estos deberán ser acordes a la rama 

donde se encuentra los dos términos relevantes de la investigación; el emprendimiento y 

la internacionalización. Es por eso que se tendrá en cuenta los recursos referentes a la 

administración de empresas, negocios internacionales, ciencias económicas y 

administrativas, entre otras. Los recursos escogidos a partir de esto son: 

 Business source. 

 Scopus. 

 Web of Science. 

 Library, Information Science & Technology. 

 Econbiz. 

2.5 Ecuación de búsqueda: 

Una vez seleccionados los conceptos, establecidos los recursos bibliográficos, validados 

los conceptos y ecuaciones con dos expertos para la búsqueda se generó la ecuación de 

búsqueda la siguiente manera: 

 

((ENTREPRENEURSHIP) OR (ENTREPRENEUR)) AND ((NEW AND BUSINESS) OR 

(NASCENT AND ENTREPRENEUR) OR (NEW AND ENTERPRISES) OR (NEW AND 

BUSINESS AND PEOPLE)) AND ((EXPORT AND ORIENTATION) OR (EXPORT) OR 

(EXPORTER) OR (EXPORTATION) OR (FOREIGN AND TRADE) OR 

(INTERNATIONALITATION) OR (BORN AND GLOBAL) OR (STARTUP)) 

Ecuación 1: Ecuación de búsqueda 

 

Los resultados arrojados por la consulta son los siguientes. Se debe tener en cuenta que 

en un primer momento se muestran sin exclusiones y en la siguiente columna ya se 

encuentran depuradas con criterios de temporalidad y de segmentación geográfica. 
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Tabla 3. Resultado por recurso bibliográfico 

Fuente: Elaboración propia 

 

A continuación, se muestra una desagregación de los documentos encontrados en la 

base de SCOPUS y Web of Science: 

 

Ilustración 3: Desagregación de documentos por año 

Fuente: SCOPUS 

 

 

Ilustración 4: Desagregación de documentos por país o territorio 

Fuente: SCOPUS 

Recurso bibliográfico
Cantidad de 

resultados inicial

Cantidad de 

resultados final

Business source 3.044                     1.594                     

Scopus 306                         303                         

Web of Science 464                         123                         

Library, Information Science & Technology 43                           42                           

Academic Search Complete 1.112                     415                         

Econbiz 10.832                   3.512                     
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Ilustración 5: Desagregación de documentos por tipo 

Fuente: SCOPUS 

 

 

 

Ilustración 6: Treemap de desagregación de citas por categorías de la Web of Science 

Fuente: Web of Science 
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3. Marco teórico 

Alineados con lo descrito en el planteamiento del problema es necesario recurrir a 

especificar cada una de las premisas, criterios y conceptos que este implica. Es por ello, 

que es importante establecer inicialmente a qué se refiere el emprendimiento y sobre 

cuál de las multiplicidades de definiciones será llevada la presente investigación. 

 

El emprendimiento es un término que ha tenido un sin número de definiciones, entre los 

cuales se encuentran las siguientes; para Schumpeter (1911), define el emprendimiento 

como …“The entrepreneur can be described as the only agent of economic change in the 

circular flow. In a sense the entrepreneur is the personification of innovation, the 

individual who carries out new combinations”, y es que para Schumpeter el 

emprendimiento es una combinación de aspectos donde prevalece la innovación. Esta 

definición está asociada a que el emprendedor es un sujeto con capacidades 

innovadoras que busca siempre generar nuevas cosas u objetos y que nunca está 

satisfecho con los resultados obtenidos, por lo cual busca más en su día a día, 

proporcionando nuevos productos, servicios y procesos. Esto es detallado por otros 

autores que han establecido como base a Schumpeter mencionando: “Schumpeter 

presents a definition of the entrepreneur in which risk-taking is less essential as compared 

to other well-known 'classical' theories of entrepreneurship, in particular those in the 

tradition of Say and Knight” (Marco, 1985). Así mismo Santarelli comenta: “For 

Schumpeter the entrepreneur appears to be the true and only economically relevant 

change-agent of a pre-trustified capitalist society. The Schumpeterian entrepreneur is in 

the first place characterized by his/her proactive behaviour and not necessarily a strictly 

rational economically maximizing subject. Schumpeter's entrepreneur is both a rationally 

and irrationally motivated economic agent who seems to be never satisfied by results 

based on existing innovations but who keeps searching for new opportunities” (Elster, 

1983; Santarelli and Pesciarelli, 1990), en esta cita se trae a colación lo que se considera 

es un tema fundamental para este trabajo, la premisa de que el emprendedor está 

orientado principalmente a la toma de riesgos, lo que al adjuntarla con la primera cita del 

marco teórico resulta en que el emprendedor está asociado a dos variables principales; la 

innovación y la capacidad de tomar riesgos. 
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Cuando se continua con la revisión literaria de la descripción del emprendimiento se 

encuentran definiciones tan básicas y genéricas como la de Carlan et al (1996): “el 

emprendimiento es la creación de una nueva empresa”, definición que limita 

específicamente al emprendedor como el creador de una empresa, es decir que lo 

generaliza sin importar qué tipo de empresa es o lo que suceda con esta. Un poco más 

allá fue Vivarelli (2010, p.1456) quien define: “emprendimiento es el proceso por el cual 

se fundan nuevas empresas y se vuelven viables” es decir que toma la misma definición 

de Carlan pero adiciona que la empresa que crea el emprendedor tiene que ser una 

empresa sostenible y que tenga un mercado aceptado dispuesto a adquirir su producto o 

servicio. Al seguir por esta misma línea se encuentra que otros autores como son Shane 

y Venkataraman (2000, p.4) quienes llevan la definición a: “el emprendimiento es la 

actividad de desarrollo de oportunidades para producir nuevos bienes o servicio” es decir 

que este autor incluye en la definición como diferencial la oportunidad, y a oportunidad se 

refiere a que el emprendedor logra encontrar una ventaja o vacío en el mercado de la 

cual se puede aprovechar para generar un negocio, y es el mismo autor el que especifica 

que puede ser oportunidad en diferentes aristas de la organización, el mercado, los 

procesos y las materias primas. 

 

Así mismo existen varios autores que se vinculan a otros en sus definiciones como 

Stevenson Jarillo (2007), Drucker (1985), Beckman (1983) los cuales se adhieren en su 

definición y en el impacto que tiene la innovación en el emprendimiento a lo ya 

comentado por Schumpeter. Hacia otras vertientes se encuentran autores que ven el 

emprendimiento más orientado hacia el eje temático de la producción como por ejemplo 

Hirschman (1958, p.5) quien lo define como: “invocar y alistar recursos y habilidades que 

están ocultos, dispersos o mal utilizados, enfáticamente en encontrar la combinación 

óptima para determinados recursos y factores de producción”, es claro que para este 

autor aunque tiene en cuenta el factor de oportunidades ya dado por Shane y 

Venkataraman, lo enfoca directamente como un proceso, en el cual existen insumos y el 

emprendedor es el encargado de ordenarlos para dar mejores resultados de los que ya 

se están dando en el mercado actual. 

 

Una vez realizada la validación de manera macro de la literatura académica del 

emprendimiento, es necesario validar los diferentes estudios y sus conceptos. Tras una 
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validación literaria, se logra determinar que los principales actores del ecosistema del 

emprendimiento con cifras en Latinoamérica y específicamente en Colombia son; DANE, 

Banco de la República, Banco Mundial, CEPAL, OCDE, FMI, WEF, ONU, Cámaras de 

Comercio, e instituciones de la academia; que en su mayoría son Universidades y 

centros de emprendimiento. Estas entidades, organizaciones o instituciones son las 

principales generadoras de estudios, artículos y análisis del emprendimiento en el mundo 

y Colombia, uno de los principales estudios que existe en el mundo es el GEM (Global 

Entrepreneurship Monitor) y el GEI (Global Entrepreneurship Index), estudios enfocados 

específicamente en la actividad emprendedora a nivel global, con algunos sub-estudios 

ligados que se enfocan específicamente en Latinoamérica, Colombia y Bogotá. Una 

gráfica que resume lo que es el GEM es la siguiente: 

  

 

Ilustración 7: GEM Entrepreneurship Indicators – GEM, 2019 
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Fuente: GEM 2019 

 

Esta gráfica muestra en primera instancia unos conceptos específicos que serán 

necesarios definirlos, para lograr entender este cuadro, en el GEM se definen estos 

conceptos de la siguiente manera: 

 

 Emprendimiento: GEM define “emprendimiento” como cualquier intento de 

nuevo negocio o la creación de empresas, tales como trabajo por cuenta propia, 

una nueva organización empresarial o la expansión de un negocio existente, bien 

sea de un individuo, de un equipo de personas o bien un negocio establecido 

(Reynolds et al., 1999, p. 3). 

 Emprendedor potencial: Es aquel que se encuentra en la primera fase del 

proceso emprendedor. Se identifica por medio de la Encuesta a la Población 

Adulta (APS) cuando afirma que se encuentra en planes de desarrollar una futura 

actividad emprendedora, la cual no se ha iniciado todavía. Las características que 

GEM analiza en estos individuos son las relacionadas con su percepción de 

oportunidades, sus actitudes y su comprensión sobre la actividad emprendedora. 

 Emprendedor naciente: Es aquel que se encuentra en la segunda fase del 

proceso emprendedor. Se caracteriza por afirmar que ha iniciado algún negocio y 

no ha pagado salarios a sus empleados o a sí mismo por un periodo mayor a tres 

meses. A esta etapa se le denomina “nacimiento de la empresa”. 

 Nuevo empresario: Es aquel que se encuentra en la tercera fase del proceso 

emprendedor. Se identifica por afirmar que ya ha iniciado algún negocio y ha 

pagado salarios durante más de tres meses, pero menos de 42. A esta etapa se 

le conoce como “etapa de despegue”.  

 Empresario establecido: Es aquel que se encuentra en la cuarta fase del 

proceso emprendedor. Se caracterizan por ser aquellos que afirman que tiene 

una empresa y han estado pagando salarios por más de 42 meses. A esta etapa 

se le conoce como “de sostenibilidad y de crecimiento de la empresa”. 

 Tasa de actividad emprendedora (TEA): El GEM define la tasa de actividad 

emprendedora (total entrepreneurial activity, TEA por sus siglas en inglés) como 

el porcentaje de individuos entre 18 y 64 años que se identifican como 

empresarios nacientes o empresarios nuevos. 
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 Emprendimiento por oportunidad: GEM define a los emprendedores motivados 

por la oportunidad como aquellos individuos que al momento de tomar la decisión 

de poner en marcha una empresa tenían pleno conocimiento del entorno para el 

emprendimiento, vislumbraron una oportunidad empresarial y seleccionaron esta 

opción con respecto a otras posibilidades de generación de ingresos que tenían 

como alternativas. 

 Emprendimiento por necesidad: GEM define a los emprendedores motivados 

por la necesidad como aquellos individuos que al momento de tomar la decisión 

de poner en marcha una empresa no disponían de otras oportunidades de 

trabajo, y esta nueva actividad empresarial era su única opción de generar 

ingresos. 

 

Es por ello que después de esta revisión literaria se acopla a este trabajo el concepto de 

emprendedor naciente junto con el de nuevo empresario por la temporalidad que se les 

da al emprendedor en estos, así mismo para fines del presente trabajo, con el fin de 

poder establecer una base y muestra cuantitativa con criterios completamente definidos, 

se incluye en el concepto las definiciones dadas por Carlan y así mismo el de Vivarelli los 

cuales asocian el emprendimiento como la creación como tal de la empresa. 

 

Para proseguir con los términos a trabajar dentro del presente trabajo es necesario incluir 

un término, que no solo el GEM, si no la mayoría de la literatura e informes de la última 

década especifican; el cual se vincula al emprendimiento actual y dentro de los análisis e 

investigaciones de este, término llamado la “Internacionalización”, o como es conocida en 

los diferentes textos e investigaciones “Orientación Exportadora” “vocación hacia la 

internacionalización” “nacidas globales” entre otros, y este concepto es en una definición 

simple, la vinculación del emprendimiento y la internacionalización, donde se precisa que 

los emprendedores pueden iniciar sus negocios con una orientación internacional o que 

en sus primeros años de creación de empresa logran exportaciones, o poseen, o 

vinculan clientes internacionales. Por esta razón, es necesario definir y entender que es 

la internacionalización, y para ello se toma el concepto dado por (Hollensen, 2001); “la 

definición de exportación es vender productos en un país diferente del local. La 

exportación implica la fabricación de un producto en un país y su envío al extranjero por 

tierra, mar o aire, para que sea comercializado en otros países, teniendo en cuenta todos 



Capítulo 3 23 

 

los trámites necesarios para traspasar las fronteras, nacionalización, cambio de monedas 

y las posibles diferencias de idiomas y leyes” esta definición se utiliza para el presente 

trabajo debido a que, desde el punto de vista del investigador, es una de las definiciones 

más completas de lo que es exportar, y de cómo esta abarca la internacionalización de 

las empresas. 

 

Una vez dado el concepto de internacionalización, es a partir de ello, que se puede 

enfocar en la unión de estos dos conceptos, los cuales en su integración generan unos 

nuevos conceptos como emprendimiento internacional definido por (Oviatt y McDougall 

2005 pp. 540) como; “el descubrimiento, aplicación, evaluación y explotación de 

oportunidades fuera de la nación para crear futuros bienes y servicios” definición que 

establece el concepto de oportunidad comentado para el emprendimiento por Shane y 

Venkataraman (2000, p.4), y lo enfoca a oportunidades internacionales, es decir a el 

aprovechamiento y focalización en mercados internacionales, ya sea mediante la 

potencialidad de clientes, de mercado, de competencia, o de facilidad de acceso. Estos 

conceptos son conocidos y tratados desde el año 1993, año en el cual se empezó a 

generar conceptos similares en la literatura como el born globals por (Rennie, 1993; 

Knight y Cavusgil, 1996; Madsen y Servais, 1997), el concepto de global start-ups por 

(Mamis, 1989; Jolly et al 1992); el de international new Ventures por (McDougall et. al 

(1994); y el de instant international por (Preece et al., 1998). 

 

Será preciso mostrar que la definición de lo que es la orientación exportadora de las 

empresas, es un concepto que viene de la orientación al mercado establecida por 

diferentes autores, entre los que resaltan Narve & Slater (1990), quien establece que esta 

orientación debe ser hacia el cliente, hacia la competencia y hacia la inter funcionalidad, 

así mismo para Kholi & Jaworski (1990) la orientación de mercado se enfoca hacia lo que 

sería el termino de inteligencia de negocio y el conocimiento del mercado donde se 

desenvuelve la organización. Con base en este término en años posteriores el concepto 

es adaptado para explicar la orientación al mercado, pero visto hacia los mercados 

internacionales, lo que se describiría y se entendería como orientación exportadora 

(Rose & Shoham, 2002; Kwon & Hu, 2000). Este término se trabajará de aquí en 

adelante, en relación con las empresas que nacen con una perspectiva internacional o 

que en sus primeros años de constitución logran generar clientes en mercados 

internacionales. 
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De ahí que sea fundamental, poder entender que en un mundo cada vez más abierto y 

con tanta dinámica en el mercado las empresas nacientes, requieran un factor que les 

permita tener mayor probabilidad de supervivencia en el mercado. De manera puntual se 

hace referencia a las empresas que incursionan en mercados internacionales 

específicamente en pequeñas y medianas empresas, esto les permite tener un mayor 

incremento en sus ventas y una diversificación en sus riesgos de salir del panorama 

empresarial (Golovko & Valentini, 2011), de manera que las empresas que exportan 

tienen una mayor probabilidad de mantenerse en el mercado (Morgan, Katiskeas & 

Vorhies, 2012), es tan así, que la exportación se ha visto establecida y ligada con la 

innovación en la organización (Nassimbeni, 2001), por lo que la orientación exportadora 

no solo infiere en la internacionalización como factor clave sino que activa también otro 

factor clave para la supervivencia de las empresas, la innovación. Así mismo este 

proceso puede ocurrir a la inversa, en donde el factor de innovación puede incurrir en la 

inserción de nuevos mercados; entre ellos los extranjeros, esto como consecuencia de la 

implementación de un beneficio dado por la innovación incluida en la organización 

(Rogers, 2004). 

 

La orientación exportadora en las empresas es de tal importancia, que estas al incorporar 

este factor de internacionalización logran instaurar y producir una gestión del 

conocimiento y experiencia en sus procesos, ya que la orientación exportadora y su 

vocación de enfocar la empresa en mercados internacionales desde el inicio, le permite 

la generación y adquisición de conocimiento y experiencia en cortos plazos confiriéndole 

a las empresas una mayor continuidad de su operación (Argote, McEntly & Reagans, 

2003), inclusive a mayor intensidad de la orientación exportadora de la empresa 

naciente, mayor incremento en la investigación para el aprendizaje organizacional 

(Bengtsson, 2004), otorgando que la empresa pueda identificar y explotar con mayor 

acierto las oportunidades presentadas no solo en el mercado local, si no en el 

internacional (Brouthers, Nakos, Hadjimarcou & Brouthers, 2009). De donde se infiere 

que, las empresas nacientes con orientación exportadora pueden tener mayor factibilidad 

al cambio ya que al incursionar en mercados internacionales impactan en sus fortalezas 

de adquisición de tecnología, conocimiento de mercado, adaptación a mercados 
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cambiantes y crecimiento a través del contacto con los mercados exteriores (Wu & Fang, 

2010). 

 

De manera semejante, Johanson & Vahlne en el 2009, especifican que en los modelos 

Uppsala en la internacionalización de las empresas a través del concepto de compromiso 

adquirido pueden establecer ventajas debido al aprendizaje que logran en la toma de 

decisiones con la determinante de tener obligaciones mercantiles con mercados 

extranjeros, lo que favorece no solo a un conocimiento local si no a un conocimiento de 

los mercados más competitivos del mundo, logrando así que la empresa naciente cada 

vez sea más pionera en sus procesos y recabe ganancias en cuanto a la participación de 

mercados (Johanson & Vahlne, 2009). Analizando estos enunciados se puede inferir que 

las empresas nacientes, las cuales cuentan con unos emprendedores que pueden no 

poseer el expertis y el conocimiento organizacional y comportamental del mercado, 

puedan generarlo y adquirirlo de manera intrínseca mediante el proceso de 

internacionalización y más aún cuando su orientación exportadora está dada desde el 

inicio del emprendimiento (Dess et al., 2003). Adicionalmente este conocimiento que trae 

con si la incursión en los mercados internacionales permite un desarrollo de capacidades 

y aptitudes en el equipo emprendedor de la organización proporcionándoles que estos 

crezcan de manera relevante y convirtiendo este equipo de trabajo en una ventaja 

competitiva dentro de la inclemente competencia (Tippins & Sohi, 2003). 

 

De ahí que en las últimas décadas se vengan generando mayores estudios y literatura 

acerca de la importancia de los emprendimientos con orientación exportadora, por su 

gran diferencia con los otros emprendimientos debido a su fortaleza estratégica y 

capacidad en el mercado (Mcdougall, 1989), sin contar que en las últimas décadas la 

tendencia de creación de estas empresas nacientes con vocación exportadora es cada 

vez mayor, tan así que su pendiente se hace significativa en el mercado actual (Moen & 

Servais, 2002). En síntesis estos emprendimientos y empresas nacientes que se vinculan 

a los proceso de internacionalización desde su inicio o en sus primeros años de 

gestación, generan fortalezas y capacidades en la expansión de sus ventas, en su 

crecimiento, además de un flujo de caja y balance general beneficiados, lo que las hace 

mucho más perdurables en el tiempo (Daniels & Bracker, 1989), debido a su nivel 

competitivo desarrollado (Oviatt & Mcdougall, 1997), y a la generación de recursos 

adicionales debido a su amplitud en los mercados (Autio, 2005). 
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Cabe resaltar que un estudio realizado acerca de las pymes en Colombia por Escandón 

& Hurtado en el año 2014, determino unas variables y características propias del 

emprendedor y de la empresa las cuales influyen positivamente en la internacionalización 

temprana de estas. La primera identificada son las características propias del 

emprendedor, entendido como edad, formación profesional, experiencia y actitud al 

riesgo, las cuales dependiendo puede llegar a afectar positivamente en el proceso 

(Madsen & Servais, 1997); la segunda está dada por los factores internos de la 

organización, incluyendo los que son clave del proceso productivo y de la estructura 

administrativa (Escandón, 2009); la tercera corresponde a los factores del sector 

económico al cual pertenece la empresa, como es la tradición exportadora del sector 

(Arias & Peña, 2004); y por último la cuarta es la característica del entorno, entendido 

como la influencia que este entorno tiene en la organización para acelerar su proceso de 

internacionalización, incluyendo la localización geográfica (Lombardo, 2007). Este 

estudio permite visualizar que las Born Global en Colombia así como en otros estudios 

refleja que las características propias del emprendedor así como las de la empresa son 

igual de importantes y relevantes como lo son los factores externos a esta, y que el 

conjunto y la integralidad de estos son los que permiten generar un efecto en la 

orientación exportadora y el proceso de internacionalización (Escandón & Hurtado, 

2014).  

 

Adicionalmente en el año 2016, Navarro, Rey & Barrera, establecieron que hay una 

conexión entre las empresas exportadoras y el emprendimiento exportador, ya que existe 

un vinculo positivo entre el nivel del emprendimiento y el resultado exportador. 

Entendiendo que las directivas condicionan el proceso de internacionalización de las 

organizaciones (Lages et al., 2008) y como consecuencia de esto genera una 

predominación en la orientación exportadora de la empresa (Acedo & Galán, 2011). 

Estos autores nombrados al inicio del presente párrafo, después de un estudio de las 

empresas de España, establecieron como principal conclusión que el nivel del 

emprendimiento esta basado en que tanto corresponde el nivel de involucramiento por 

parte de las directivas y la línea estratégica de la organización, y así mismo como esta 

internacionalización u orientación exportadora requiere de un compromiso por parte de 

los recursos de la empresa hacia está (Navarro, Rey & Barrea, 2016). Es así que se 

entiende que la orientación exportadora de una empresa, y más en empresas nacientes 
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contienen una gran influencia de como este emprendimiento es generado y del equipo 

emprendedor que lidera este.  

 

Como se ve en este marco teórico los conceptos de emprendimiento e 

internacionalización no son dos conceptos que estén aislados uno del otro, si no por el 

contrario son conceptos que se cruzan, y que son complementarias. Es por ello por lo 

que es de suma importancia ver la incidencia real que tiene una en la otra, y como la 

orientación exportadora puede incidir, impactar, o establecer alguna ventaja para las 

empresas nacientes y/o emprendedores. Y resultado de esto, es que el presente trabajo 

busca establecer la relación que tienen estos dos conceptos, que tanto impactan uno en 

el otro, y ver como el emprendimiento se ve beneficiado o aventajado cuando se logra 

instaurar una mayor orientación exportadora. 

 

Debido a que la relación que se busca contrastar en el presente trabajo toma como 

consecuencia la supervivencia de estos emprendimientos a causa de su orientación 

exportadora, es necesario entender el termino de supervivencia y cuáles son las 

principales causas que se han encontrado en los diferentes estudios e investigaciones 

acerca del porqué del fracaso empresarial, o el porqué de la deserción de los 

emprendedores en su camino a convertirse en empresarios. 

 

Algunos de los autores dan a conocer la deserción empresarial como fracaso empresarial 

y lo asocian directamente a un fracaso financiero y de insolvencia, al contemplar que esta 

descontinuación se debe a problemas de flujo de caja y de un erróneo apalancamiento 

que hace que sus pasivos sobrepasen su capacidad para responder a estas obligaciones 

financieras, So¬e Balcaen y Hubert Ooghe (2006, p.72). También sin ir más lejos el 

fracaso empresarial está definido por el Diccionario de la Real Academia Española 

(2001) como: “1. Malogro, resultado adverso de una empresa o negocio, lo cual refleja 

que, aunque se define como un malogro no necesariamente lo ligan a conceptos como 

son bancarrota o quiebra legal de la empresa, por el contrario, autores como Altman 

(1968, p 592), si asocian el fracaso empresarial a la quiebra legal de esta, así como para 

Enguídanos (1994, p.206), referencia la definición a que el emprendimiento o la empresa 

no puede responder a sus obligaciones con sus acreedores o deudores. 
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Otro de los grandes autores como es Bolaños (1997), establece que la no continuidad de 

una empresa puede estar dada por dos condiciones, las cuales son un fracaso 

económico; y el fracaso financiero anteriormente mencionado, el establece que cuando la 

empresa se desencaja del mercado donde actúa es el primer fracaso y el segundo 

fracaso lo asocia igual que Soe Balcaen y Huber Ooghe, a que es cuando no tiene como 

desenvolverse en el mercado debido a iliquidez, bajos flujos de caja y no cubrimiento de 

las necesidades de los accionistas y partes interesadas de la empresa. Hay que 

mencionar, además que Bolaños no está lejano o lo planteado por otro gran número de 

autores los cuales asocian la no continuidad empresarial como Soe y Huber a lo 

referenciado del tema financiero como lo es la insolvencia también tratado por Beaver 

(1996), Deakin (1972), Altman (1981), Theodossiou (1993), Platt (2004), Rubio Misas 

(2008) y Davydenko (2010). 

 

La otra definición dada es la generada por Enguínados (1994) quien pormenoriza el 

concepto como; el no tener como responder ante sus acreedores y obligaciones 

establecidas ante diferentes participantes, es una definición que está respaldada también 

por los autores como son Beaver (1996), Zavgren (1985), Altamn (1988), García, Arques 

& Calvo Flores (1995), Lizarraga (1997), Martinez (2003). Todavía cabe señalar que se 

encuentra una tercera definición asociada al tema legal de la no continuidad, la cual 

mancomuna la quiebra de las empresas a que estas se han declarado en bancarrota, o 

quiebra legal, muy similar a lo reflejado en la definición y estudios realizados por autores 

como Altman (1968), Ohlson (1980), Zmijewski (1984), Zavgren (1985), Lo (1986), 

Goudie (1987), Correa, Acosta & González (2003). 

 

Todas estas observaciones se relacionan también con que otros autores determinan que 

el éxito o fracaso de los emprendimientos y empresas están dados no solamente por 

factores internos de las organizaciones si no por el entorno donde se establecen y por la 

importancia del contexto institucional que tienen en ese entorno (North, 1990), y es que 

este puede favorecer o generar algún tipo de obstáculo a los nuevos emprendimientos y 

empresas que genera el mercado (Fuentelsaz et al., 2015), y es que las instituciones 

pueden favorecer ya sea generando una mayor estabilidad y mayor facilidad al acceso de 

los recursos de apalancamiento dando un impulso a los emprendimientos los cuales en 

su mayoría se generan con ciertas dificultades para financiarse y para adquirir tecnología 
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o mano de obra calificada pero que con el respaldo de las instituciones puede mitigar 

estos factores para que se disminuya la discontinuidad de estos emprendimientos 

(Aldrich & Auster, 1986). 

 

Entendiendo estas definiciones sobre lo que se conoce en las investigaciones como 

fracaso, discontinuidad o quiebra de los emprendimientos y empresas, es necesario 

visualizar que los estudios no solo se han limitado a establecer estas definiciones si no 

que por el contrario han establecido algunas hipotesis y estudios sobre los posibles 

factores que mitigan o favorecen esta supervivencia de las empresas. Y siendo este 

trabajo una investigación orientada a entender esta supervivencia asociada a un factor 

especifico, es necesario visualizar de manera macro los estudios y la literatura para 

determinar y agrupar los factores o dimensiones que se han dispuesto en el tema de la 

supervivencia de los emprendedores y de las empresas. 

 

Para comprender mejor es necesario citar a el autor Baumol (1990) quien precisa que la 

sola caracterización de los emprendimientos deja ver unos factores diferenciales entre 

estos que hacen que tengan mayores o menores oportunidades de sobrevivir en el 

mercado, para este autor existen tres tipos de emprendimientos los productivos, 

improductivos y destructivos, los cuales diferencia definiendo, que el primero contiene un 

gran porcentaje de innovación en sus operaciones, servicios o productos o también 

conocido por otros autores como emprendimiento de oportunidad, y los otros dos tipos de 

emprendimiento estarían asociados a lo que para Reynolds et. al (2003) seria llamado 

como emprendimiento de necesidad y también definido anteriormente y citado del GEM. 

De ahí que, el emprendimiento de oportunidad tiene mayor posibilidad y probabilidad de 

supervivencia debido a que fue creado a partir del avistamiento de cómo lo dice su 

nombre una oportunidad en el mercado y el cual tiene un potencial y un atractivo para los 

clientes potenciales, a diferencia del de necesidad el cual el emprendedor decide 

emprender por que las circunstancias de quedarse sin trabajo, de no tener otras opciones 

o simplemente por la necesidad de generar recursos para su supervivencia decide 

emprender (Reynolds et al.,2003). 

 

Los emprendimientos de oportunidad son en su mayoría los que generan mayor número 

de nuevos empleos, tienden a desarrollar mercados internacionales para la exportación 

de sus servicios o productos a diferencia de los de necesidad los cuales son mucho más 
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modestos en estas aristas (Acs, 2006). De otra manera los autores y entidades han 

clasificado a los emprendimientos de dos maneras los cuales dependiendo de su 

clasificación también tienen factores diferenciales que les permite impulsarse o reducir su 

tiempo de permanencia en el mercado, por ejemplo, el emprendimiento estratégico 

definido por (Hitt et al., 2011), o emprendimientos de alto crecimiento (Stam et al., 2009), 

aunque juntas clasificaciones tienen muchos puntos en común con el emprendimiento de 

oportunidad ya tratado anteriormente, estos autores establecen que el emprendimiento 

estratégico esta creado con una mayor planeación y tiene un equipo de trabajo y de 

emprendedores más capacitados que otros (Hitt et al., 2011), así mismo el 

emprendimiento de alto crecimiento está afectado en su gran envergadura por la 

innovación por lo cual sus procesos, productos, tecnología están con este ADN de 

innovación en su gestión (Foro Económico Mundial, 2014). Es así como después de 

estas clasificaciones de los emprendimientos, encontramos que los factores como 

aprovechamiento de las oportunidades, el tipo de causa que impulso la gestión de la 

creación de empresa, la orientación hacia mercados internacionales y la innovación son 

los factores de fundamental importancia que se han determinado en la literatura e 

investigaciones para determinar una mayor o menor probabilidad de mantenerse en el 

mercado. 

 

Otro de los factores que se establecen en la literatura que impulsa o implica la 

probabilidad de supervivencia es la experiencia del equipo emprendedor que, dada en 

capacidades y madurez para su gestión en el mercado y sector seleccionado, establece 

ventajas competitivas que impulsan el emprendimiento (Liñan et al., 2013). 

Adicionalmente este factor de experiencia se puede asociar directamente con otros 

factores como son el lograr la incursión en mercados internacionales en un periodo más 

corto que el promedio, en un incremento de sus ventas y en su participación en el 

mercado; factores que suman en la mitigación del riesgo de la discontinuidad empresarial 

(Reynolds et al., 2003), más aún si se tiene en cuenta que la experiencia permite a los 

emprendedores generar mayor cantidad de empleo y lograr establecer equipos 

interdisciplinarios que instauran un equipo de trabajo competitivo a diferencia de los que 

no tienen experiencia en el mercado, actividad o sector y que por lo general se 

establecen el emprendimiento como una formula a autoemplearse para poder sobrevivir 

(Block & Sandner, 2009). 
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Retomando otro de los factores comentados anteriormente es el del entorno y la 

institucionalidad para los emprendimientos de un espacio determinado, ya que la facilidad 

o restricción del ingreso de los emprendedores al mercado ya sea por las diferentes 

obligaciones no solo tributarias sino de permisos, certificaciones y establecimiento para la 

ejecución de su actividad comercial determina que los emprendores que logran surtir este 

complejo proceso lleguen desgastados y con un menor musculo financiero que los que 

por el contrario tienen en su región un entorno o institucionalidad más favorable (Beccheti 

& Trovato, 2002). Y es que, en el tema institucional los autores citados anteriormente 

especifican que se deben ver estas instituciones no solo como entes públicos y privados 

que generan obstáculos a la entrada de los emprendedores en el mercado si no que 

sean dimensionados como facilitadores para las empresas. En cuanto al entorno es 

importante comprender que influye tanto el espacio geográfico donde se crea la empresa 

como la concentración del sector donde se desarrollará (Jovanovic, 2019), y esto se debe 

a que la tasa de crecimiento, así como los factores intrínsecos del entorno a medida 

geográfica y de concentración implican que la empresa entre en un mercado muy 

competitivo o en un mercado con muchas oportunidades de entrada, lo cual aumentaría o 

disminuiría su riesgo de salida del mercado (Mata & Portugal, 1994). Un ejemplo claro de 

esto, es el estudio del autor Shaffer en 2006, el cual muestra que en un espacio 

geográfico como EE.UU. en la década de los 70, hubo un crecimiento y entorno propicio 

para las empresas nacientes de un sector especifico debido al trabajo conjunto de la 

industria e instituciones, el cual permitió el acceso de estas empresas a procesos de 

innovación que fortalecieron e impulsaron la industria para mantenerse vigentes en el 

mercado y mitigar la salida empresarial (Johnson, 2004). Habría que decir también, que 

otros autores como Giner & Santa María, 2002; Todling y Wanzenbock, 2003; Cooper & 

Baik, 2006; determinaron que el crear empresa, y la gestión de esta en diferentes zonas 

geográficas permite visualizar comportamientos, facilidades y obstáculos diferentes para 

cada una de estas empresas nacientes, debido a diferentes razones, como son las 

tratadas por Mata & Portugal en 1994, así como otras adicionales como son el trabajo 

colaborativo de la región, la innovación y el conocimiento dispuesto para cada una de las 

empresas y sectores. 

 

Por otro lado, algunos autores comparten la idea de que factores propios de la empresa 

como es su tamaño en el momento de la creación y de los primeros años de gestión 
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determinan ventajas o desventajas en el momento de su supervivencia, debido a que a 

mayor el tamaño estos emprendimientos y empresas pueden tener mayor flexibilidad en 

sus costos (Sutton, 1997), su poder de negociación tanto con proveedores como con 

clientes puede ser mayor lo que aumentaría su probabilidad de supervivencia (Wagner, 

1994), esto nos permite determinar que a mayor tamaño, mayor probabilidad de 

mantenerse en el mercado (López, Garcia & Puente, 2006). Adicionalmente este factor 

puede ser visualizado desde la perspectiva que el tamaño de la empresa en el momento 

de iniciar es un reflejo de la confianza que el emprendedor o los accionistas tienen en el 

triunfo o éxito de este emprendimiento. Por lo cual, a mayor confianza, el tamaño podrá 

ser mayor debido a que estos invertirán mucho más en este a diferencia que si ocurriera 

lo contrario, (Mata & Portugal, 1994). 

 

Estos son los principales factores influyentes en la supervivencia de las empresas que se 

encuentran tratados en la literatura sin contar otros sin número como el desarrollo de 

mercados, el enfoque hacia el cliente correcto, el escoger el nicho acertado para el 

producto o servicio, la oportunidad en el mercado a partir del desarrollo del producto y del 

mercado, entre otros que son visualmente detectables en las herramientas estratégicas 

como el modelo canvas (Ostewalder & Pigneur, 2010). Todavía cabe señalar que la 

capacidad de los emprendedores y de las empresas nacientes de acoplarse al mercado, 

y de modificar su relación con el mercado, así como la innovación en su modelo de 

negocio, incursionando a nuevos mercados, generando nuevas oportunidades 

comerciales entre otras, permitirán que estos tengan una mayor supervivencia 

(Carayannis, 2014), señalando adicionalmente que la adaptabilidad al cambio es una 

capacidad que deben tener las nuevas empresas o que de lo contrario su probabilidad de 

subsistencia será muy baja (Brynjolfsson & Mcafee, 2014). Enfáticamente, por ende, el 

mercado es un factor fundamental también contemplado en la probabilidad de 

supervivencia de las empresas nacientes, debido a que el mercado es cambiante y por 

tal razón las oportunidades en este son dinámicas y fluctuante, lo que obliga a las 

empresas a que su orientación al mercado también lo sea y se ajusten a los cambios que 

este mercado les demande (Teece, 2007). 

 

 



 

 
 

4. Metodología 

En consonancia con lo comentado anteriormente se plantea el presente trabajo, para 

poder establecer una relación entre la orientación exportadora de las empresas nacientes 

de Bogotá – Región y su supervivencia en el mercado durante los primeros cinco años de 

creación y ver si esta relación se ajusta a un nivel más específico dado por alguno de los 

otros factores comentados anteriormente como son el tamaño de la empresa, el sector 

económico donde se crea, entre otros. 

 

Como inicio este trabajo se establecerá bajo un pensamiento filosófico positivista debido 

a que este está orientado a identificar la realidad de manera objetiva y empírica a través 

de procesos que serán detallados más adelante, adicionalmente esta investigación se 

basará en un proceso racional, donde se instaurará varias actividades de carácter lógico 

deductivo a partir del procesamiento de datos y de bases disponibles para este estudio. 

Por otro lado, se realizará una revisión de la literatura, donde se incorporará un enfoque 

empírico debido a la importancia de la experiencia generada por varias instituciones y 

organizaciones en estas temáticas fundamentales a tratar, como son el emprendimiento y 

la internacionalización, Seguel-Palma, Valenzuela-Suazo, & Sanhueza-Alvarado, (2012). 

Es además importante recalcar que el proceso contará con un ítem de observación el 

cual estará enfocado en los hechos establecidos por algunos estudios ya realizados y por 

los hechos correspondientes al comportamiento de la población basado en la información 

disponible, y a la temporalidad establecida para el estudio. 

 

Paralelamente se generará un método deductivo, analista, racional y cuantitativo, el cual 

estará soportado en lo planteado por el positivismo donde se determina que el 

tratamiento lógico y matemático son la fuente exclusiva de toda la información valida, 

Adler, (1964), es por ello que el 75% de los objetivos específicos de este documento 

están orientados a métodos cuantitativos de análisis y estudio, donde aunque se tendrán 

en cuenta algunos factores cualitativos, el pensamiento racional es el que prevalecerá 
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debido a que la gran mayoría del estudio estará instaurado y soportado sobre la 

identificación, caracterización, análisis, contraste y categorización de la información 

disponible en las bases de datos de organizaciones que gestionan estos datos. 

 

Adicionalmente al tener en cuenta que este es un trabajo que se enfocará sobre una 

población de empresas en Bogotá, Colombia, concuerda con el pensamiento filosófico ya 

que como lo plantea Gómez Pardo, (2006), en el tema de políticas en Latinoamérica: “el 

positivismo ha cobrado importancia por ser el marco teórico que ha inspirado algunas 

políticas de desarrollo que han transformado la sociedad” esto permite intuir que es 

mayor la relación de este pensamiento con la población objeto de estudio en este trabajo. 

 

En cuanto al proceso que se llevará a cabo dentro de esta investigación este está 

dispuesto de la siguiente manera; 

 

1. Se generará una revisión sistemática de la información a través de los diferentes 

recursos bibliográficos, así como de la literatura disponible en la temática de 

estudio. 

2. Se gestionará la información encontrada primero filtrando según los criterios 

establecidos como población y la ventana de observación; seguido de realizar una 

segmentación de los textos con mayor concordancia y oportunidad respecto a la 

definición y relación de los conceptos establecidos en la pregunta de 

investigación. 

3. Se realizará la lectura, comprensión, comparación y especificación de los textos 

seleccionados con el fin de establecer la definición de los conceptos para el 

trabajo de estudio; la indagación de posibles investigaciones previas sobre la 

temática que aporten a la construcción del marco teórico sobre el cual se 

soportará literaria y conceptualmente la investigación. 

4. Se gestionará la información disponible con el fin de caracterizarla y detallar los 

posibles patrones comunes entre el conjunto de empresas establecidos para la 

población de estudio. Las bases con las cuales se trabajarán para lograr este 

segundo objetivo específico son la base de registro mercantil del RUES, 

específicamente la base de la jurisdicción de la Cámara de Comercio de Bogotá, 

con la cual se logrará tener los datos de las empresas correspondientes a Bogotá 
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y sus 59 municipios de jurisdicción. La segunda base para trabajar será la base 

de empresas exportadoras correspondiente al custodio DANE, es necesario 

especificar que esta base solo contiene las empresas exportadoras de bienes de 

Colombia debido a que las empresas de servicios en la actualidad no reportan 

esta información a ningún ente. Cabe aclarar que el concepto de exportaciones 

de bienes es traído del referente Manual de Estadísticas del Comercio 

Internacional de servicios, (2010), Glosario OCDE. Además de esto cabe resaltar 

que no se tendrán en cuenta las empresas u organizaciones correspondientes a 

actividades comerciales específicas como son las minero-energéticas, envíos 

postales, trasteos y valijas diplomáticas, DANE, (2019), por el tipo de exportación 

que estas representan y por lo establecido en las estadísticas de exportaciones 

del DANE que son producidas siguiendo recomendaciones internacionales 

emitidas por la ONU y la Secretaría General de la CAN. 

5. Con la información ya caracterizada y detallada se procederá a generar un 

análisis del comportamiento de estos emprendedores nacientes de bienes en 

Bogotá en el año 2014 y su supervivencia entre los años 2014 a 2019, teniendo 

como variable de supervivencia el tener una del registro mercantil en este 

periodo. 

6. Se incorporará un análisis comparativo respecto al resto de la población de 

emprendedores nacientes de bienes en Bogotá bajo los mismos criterios del 

numeral anterior. 

7. Se categorizará la información y los resultados obtenidos de los dos anteriores 

puntos, con la intención de establecer un análisis por categorías propias de la 

constitución de la unidad de negocio de los emprendedores nacientes. Esta 

categorización se generará a partir de las características propias de estos como 

son: sector económico, tamaño de la empresa, código CIIU, tipo de empresa 

entre otros. 

8. Análisis de los resultados obtenidos y explicación de estos a partir tanto de los 

resultados globales como de los categorizados, identificando la relación de las 

variables de emprendedores nacientes con orientación exportadora de bienes en 

Bogotá y su supervivencia. 

 

Hay que mencionar, además, que la población a ser observada son los emprendimientos 

nacientes con orientación exportadora o nacidas globales de bienes en Bogotá y la 
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jurisdicción de los 59 municipios de la Cámara de Comercio de Bogotá, excluyendo a los 

ya especificados en el numeral cuarto del detalle del proceso de estudio. De ahí que esta 

investigación tenga un enfoque cuantitativo, aun cuando habrá algunas actividades de 

corte cualitativo. El enfoque cuantitativo se establece para este trabajo debido a que la 

principal herramienta de análisis a utilizar es la estadística; herramienta y ciencia que es 

de corte cuantitativo. Considerando además que se manejarán conceptos estadísticos 

como regresión y correlación de variables, así como la información disponible de carácter 

cuantitativo que se encuentra reposada en bases de datos del sector público, 

consolidados por entes públicos o mixtos del país, y mediante los cuales se busca 

obtener una información estructurada y sistemática (Ancona Cead & Ángeles María, 

2001). 

 

Precisamente para este trabajo se estableció un modelo de regresión entendiendo y 

partiendo de la definición dada por Gujarati & Porter, (2009), en donde se conceptualiza 

que “El análisis de regresión trata del estudio de la dependencia de una variable (variable 

dependiente) respecto de una o más variables (variables explicativas) con el objetivo de 

estimar o predecir la media o valor promedio poblacional de la primera en términos de los 

valores conocidos o fijos (en muestras repetidas) de las segundas”, es por ello que el 

presente trabajo contiene una variable dependiente que de aquí en adelante será la 

supervivencia o no de una empresa en el periodo establecido, se le analizará la 

dependencia respecto a otras variables explicativas que más adelante serán detalladas. 

En concreto, aunque serán incluidas en la regresión varias variables, la principal y por la 

cual se realiza el presente escrito es la de la orientación exportadora reflejada y 

entendida como la intensidad de exportación en el periodo pactado, para mayor 

entendimiento de las variables y su estructura se especificaran estas en la tabla número 

6. 

 

Para ilustrar mejor el proceso sobre el cual se tramitará el presente, cabe especificar que 

la regresión permite un entendimiento en el tratamiento de las variables dependientes 

como de las variables explicativas. En cuanto a la variable dependiente es importante 

explicar que tiene una distribución probabilista, sin importar el tipo de esta. Por el 

contrario, las variables explicativas tienen valores fijos dentro de una muestra repetitiva. 

De ahí que, la regresión tome como supuesto que la variable dependiente es estocástica 
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y que las variables explicativas son fijas o no estocásticas. Para ser más explícito en lo 

dicho, a continuación, se muestra un gráfico que permite entender mejor el detalle de 

estas variables en el modelo: 

 

 

Ilustración 8: Variables de un modelo de regresión 

Fuente: Econometría, Gujarati & Porter, McGrawHill, 2009 

 

Este trabajo gestionará la relación entre las variables de supervivencia y 

emprendimientos nacidos globales explicado en el proceso del modelo de regresión 

logística-lineal (Log-lin), clarificando como se gestionará la correlación probabilística de 

las variables establecidas, incluyendo variables categóricas así cómo explicativas. Por 

último, es necesario aclarar que los conceptos con que se trabajarán en este documento 

ya fueron establecidos y detallados en el marco teórico de este trabajo, esclareciendo 

cada uno de los conceptos a estudiar. Para un mayor detalle se ha adjuntado el 

cronograma de cada una de las actividades reflejado en el anexo número dos del 

presente trabajo. 

En cuanto al proceso establecido en el numeral cinco presentado en esta metodología es 

necesario resaltar que será un modelo estadístico de regresión lineal bajo la metodología 

log-lin. Cabe aclarar que la regresión log-lin es un análisis de regresión en el que la 

variable independiente toma un valor en el intervalo entre los números [1,0] los cuales 

dan como resultado la probabilidad de pertenecer a un determinado grupo específico 

como son: empresa que continuó en el mercado, es decir, que sobrevivió, o que en su 

defecto no tuvo continuidad en el mismo. Se puede explicar que los coeficientes de las 
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variables independientes miden la importancia relativa de factores seleccionados para 

explicar la probabilidad de falla generada por el modelo (Ohlson, 1980; Laitinen y 

Kankaanpää, 1999). Mediante la regresión logística se puede ejecutar un análisis 

discriminante, con una mayor flexibilidad porque permite procesar muestras no 

proporcionales (Hair et al., 1999). Una de las ventajas del modelo log-lin permite 

identificar la variación porcentual de la variable dependiente ante cambios unitarios en las 

variables independientes. 

4.1 Modelo log-lin: 

Para la estimación de un modelo de regresión lineal cabe resaltar que el primer objetivo 

es el tener en cuenta el β1 y los demás β que puedan estar implicados en la relación, así 

mismo este método esta soportado sobre el método de mínimos cuadrados ordinarios 

más conocido como MCO, en donde la regresión es no solo frente a los β, si no que 

evalúa toda una correlación frente a la variable dicotómica conocida como Y, con el fin de 

especificar la cercanía entre una y otra.  

 

Este modelo está alineado con el modelo de Gauss, que como lo explica Guajarati & 

Porter Dawn (2010); “es un modelo clásico estándar de regresión lineal (MCRL), el cual 

está sustentado bajo siete supuestos, los cuales se entenderán en el presente trabajo 

para la gestión de modelos de regresión múltiple, es decir, modelos en los cuales hay 

más de una variable regresora”. Por lo general la estimación de estas regresiones se 

realiza a través del comando regress –o reg-. A continuación, se numerarán los 

supuestos establecidos por el modelo, pero sin llegar al detalle explicativo ya que el 

nombramiento de estos es suficiente para el entendimiento de manera macro el modelo: 

 

1. “Modelo de regresión lineal: El modelo de regresión es lineal en los parámetros, 

aunque puede o no ser lineal en las variables, ..., 

𝑌𝑖
∗ = β1 + β2 X𝑖 + U𝑖 

Ecuación 2: Modelo de regresión lineal. 

2. Valores fijos de X, o valores de X independientes del término de error: Los valores 

que toma la regresora X pueden considerarse fijos en muestras repetidas, haber 
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sido muestreados junto con la variable dependiente 𝑌. En el segundo caso se 

supone que la(s) variable(s) X y el término de error son independientes, esto es: 

𝑐𝑜𝑣(𝑋𝑖 , u𝑖) = 0 …, 

Ecuación 3: Valores fijos de X, o valores de X independientes del término de error. 

3. El valor medio de la perturbación u𝑖 es igual a cero: Dado el valor de X𝑖, la media 

o el valor esperado del término de perturbación aleatoria u𝑖 es cero. 

Simbólicamente, tenemos que: 

𝐸( u𝑖|𝑋𝑖) = 0 , …, 

Ecuación 4: El valor medio de la perturbación u_i es igual a cero. 

4. Homoscedasticidad o varianza constante de u𝑖: La varianza del término de error, 

o de perturbación, es la misma sin importar el valor de X. Simbólicamente, 

tenemos que: 

𝑣𝑎𝑟( u𝑖) = 𝐸[u𝑖 −  𝐸( u𝑖|𝑋𝑖)]2, …, 

Ecuación 5: Homoscedasticidad o varianza constante de u𝑖. 

5. No hay autocorrelación entre las perturbaciones: Dados dos valores cualesquiera 

de X, 𝑋𝑖  y 𝑋𝑗 (𝑖 ≠ 𝑗), la correlación entre dos u𝑖 y u𝑗 cualesquiera (𝑖 ≠ 𝑗) es cero. 

En pocas palabras, estas observaciones se muestrean de manera independiente. 

Simbólicamente así: 

𝑐𝑜𝑣(u𝑖 , u𝑗  |𝑋𝑖 , 𝑋𝑗) = 0 , …, 

Ecuación 6: No hay autocorrelación entre las perturbaciones. 

6. El número de observaciones n debe ser mayor que el número de parámetros por 

estimar: Sucesivamente, el número de observaciones n debe ser mayor que el 

número de variables explicativas, …, 

 

7. La naturaleza de las variables X: No todos los valores X en una muestra 

determinada deben ser iguales. Técnicamente, 𝑣𝑎𝑟(X) debe ser un número 

positivo. Además, no puede haber valores atípicos de la variable X, es decir, 

valores muy grandes en relación con el resto de las observaciones”, 

(Econometría, Guajarati & Porter Dawn, 2010, p. 62-68). 
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4.2 Pruebas de significancia y multicolinealidad: 

Error! Reference source not found.Es importante tener en cuenta que, para el cálculo 

de este modelo, las pruebas de hipótesis son un aspecto fundamental a tener en cuenta, 

y las cuales se hacen a través de las pruebas de significancia, que en si es un 

procedimiento que utiliza los resultados muestrales para verificar la verdad o falsedad de 

una hipótesis nula, (Gujarati & Porter, 2010). El objetivo de estas pruebas es la de 

gestionar un estimador junto con la distribución muestral según una hipotesis nula, para 

tomar la decisión de aceptar o rechazar (conocido en estadística como H0), con base en 

un valor estadístico de prueba obtenido con los datos disponibles, (Gujarati & Porter, 

2010). 

 

Avanzando en este razonamiento se encuentra que a causa de esta aceptación o 

rechazo se pueden generar dos tipos de errores, los cuales se muestran a continuación: 

 

 

Tabla 4. Errores tipo I y tipo II 

Fuente: Gujarati & Porter, Econometría, Quinta edición, McGrawHill, quinta edición, 2010 

 

Ahora veamos la importancia que estos tienen en el modelo, para ello primero es 

necesario comprender que la probabilidad de un error tipo I se representa con α y se 

denomina nivel de significancia, y la probabilidad de un error tipo II se representa con β, y 

la probabilidad de no cometer este error tipo II se denomina potencia de la prueba, tras 

muchos estudios en el enfoque clásico se estima que la probabilidad de cometer un error 

tipo I es más grave que cometer un error de tipo II, (E. L. Lehman, 1959). 

 

Adicionalmente de las pruebas de significancia las cuales se verán reflejadas en el 

desarrollo del presente trabajo, se generaron pruebas correspondientes a la 

multicolinealidad, esto con el fin de establecer si entre las variables trabajadas dentro de 
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esta investigación existía alguna relación o dependencia directa entre una y otra. Para 

ello se generó una matriz de correlaciones a través del programa estadístico Stata. Es 

por ello por lo que, se generó una observación de correlación entre las variables con el 

fin de comprobar si alguna de las variables definidas se mueve en la misma relación 

respecto a otra. Cabe resaltar que no se establece esto para evaluar causalidad o efecto, 

si no para establecer si algunas de las variables tienen un comportamiento similar entre 

ellas ya sea moviéndose en la misma dirección o moviéndose contrariamente, pero con 

la misma relación. A continuación, en la tabla número 5 se detalla los resultados de esta 

prueba: 

 

 

Tabla 5. Matriz de correlaciones 

Fuente: Elaboración propia 

 

Los resultados de la matriz reflejan en primera instancia una normalidad entre variables, 

donde los resultados con número 1 son correspondientes a la relación entre la misma 

variable. Así mismo, se puede observar que existen una correlaciones entre variables 

como son Intensidad Exportadora y Exporta, como entre PNK total y FOBpestotal; esto  

implicaría que si existe un movimiento paralelo entre estas dos variables, pero que al 

tener en cuenta también los resultados de las pruebas de significancia que más adelante 

serán detalladas; se encuentra que el mismo modelo ha depurado esta correlación, 

generando a través de la significancia que una de las dos variables implicadas en esta 

correlación no sea tenida en cuenta debido a su resultado. Específicamente las variables 

Exporta y PNKtotal no se tuvieron en cuenta para el análisis de resultados y conclusiones 

por su valor por fuera de los rangos de tolerancia en términos de significancia. Es por 

ello, que no se encuentra ninguna multicolinealidad dentro del modelo y la prueba es 

positiva para el presente trabajo, permitiendo continuar con el desarrollo de este y la 

generación de resultados y conclusiones verídicas que aporten al estudio de esta 

temática.

Nombre variable Variable Exporta Tamaño Intensidad_exporta Macrosector FOBpestotal Bogotá-region PNKtotal Tipo de organización

Exporta X1 1

Tamaño X2 0,0018 1

Intensidad_exporta X3 0,8329 0,0099 1

Macrosector X4 0,0616 0,0236 0,0467 1

FOBpestotal X5 0,0669 0,0666 0,1294 0,0035 1

Bogotá-region X6 -0,0154 -0,0106 -0,0163 -0,0894 -0,0025 1

PNKtotal X7 0,0597 0,0686 0,1141 0,0036 0,9971 -0,0022 1

Tipo de organización X8 -0,0492 0,2874 -0,0408 0,0909 0,0032 -0,0919 0,0035 1

-1





 

 
 

5.  Desarrollo: 

Una vez establecido el proceso, la metodología y el modelo, a continuación, se describirá 

el detalle del desarrollo del proceso y cómo se gestionó el presente trabajo a partir de lo 

ya planteado en el capítulo de metodología. 

 

5.1 Definición de variables: 

Se definió como variables dependientes la supervivencia de las empresas expresada en 

la pregunta: 

 

¿Cuál es la relación entre la orientación exportadora y la supervivencia de los 

emprendimientos nacientes en Bogotá en los primeros cinco años de constitución? El 

modelo consideró con valor cero (0) aquellas empresas que no sobrevivieron en el 

periodo a estudiar entre 2014 a 2019, identificadas en la base como las empresas que 

cancelaron su matrícula mercantil en este mismo periodo; y con valor uno (1) las 

empresas que sobrevivieron en el periodo anteriormente mencionado, identificadas en la 

base como las empresas que mantienen su matrícula mercantil activa. 

 

En el modelo, la variable dependiente y dicotómica, se expresa en la fórmula (1) de la 

siguiente manera: 

 

𝑌𝑖
∗ = β0 + β1 X1 + β2 X2 + β3 X3 + β4 X4 + β5 X5 + β6 X6 + β7 X7 + β8 X8 + Ui  

Ecuación 7: Fórmula con variable dependiente y dicotómica 

 

Para está ecuación cabe especificar que como lo dice Gujarati & Porter, (2009), “la letra 

Y representa la variable dependiente, y las X (X1, X2 , … , Xk) las variables explicativas, con 
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Xk como la k-ésima variable explicativa. Los subíndices i o t denotan la observación o 

valor   i-ésimo o t-ésimo. Xki (o Xkt) denota la i-ésima (o la t-ésima) observación de la 

variable Xk. N (o T) representa el número total de observaciones o valores en la 

población, y n (o t), el número total de observaciones en una muestra”. Una vez 

entendido el significado de las variables contenidas en esta ecuación, podemos dar 

especificidad de lo que representan cada una de estas; tanto categóricas como de control 

para el presente trabajo: 

 

𝑌𝑖
∗ = Variable dependiente contemplada como la supervivencia de la empresa. 

β0 = constante 

X1 = Exportación o no de la empresa, hasta 5 años posterior a su creación 

(explicativa) 

X2 = Tamaño de la empresa (variable categórica) 

X3= Intensidad de exportación (explicativa) 

X4= Macrosector de la empresa (variable categórica) 

X5 = Valor de exportaciones en el periodo (explicativa) 

X6 = Empresa es de Bogotá o Región (variable categórica) 

X7 = Cantidad de exportación en KG netos (explicativa) 

X8= Organización jurídica (variable categórica) 

β1, β2, β3, β4, β5, β6, β7, β8= parámetros 
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Tabla 6. Composición de variables 

Fuente: Elaboración propia 

 

 

 

Nombre Base origen Composición Tipo de Variable

La Empresa sobrevivió

Registro mercantil de la 

Cámara de Comercio de 

Bogotá

1 = Matrícula activa 

0 = Matrícula cancelada
Binomial

Exportación o no de la 

empresa

Empresas exportadoras - 

DANE

1 = Exporto 

0 = No exporto
Binomial

Tamaño de la empresa 

Registro mercantil de la 

Cámara de Comercio de 

Bogotá

1 = Microempresa 

2 = Pequeña

3 = Mediana 

4 = Grande

Multinomial

Intensidad de 

exportación 

Empresas exportadoras - 

DANE

1 = Un año exporto

2 = Dos años exporto

3 = Tres años exporto

4 = Cuatro años exporto

5 = Cinco años exporto

Multinomial

Macro sector de la 

empresa 

Registro mercantil de la 

Cámara de Comercio de 

Bogotá

1 = Turismo y gastronomía

2 = Salud y químicos

3 = Educación

4 = Automotores

5 = Agro y agroindustrial

6 = Moda, calzado y marroquineria

7 = Construcción y energía

8 = Servicios empresariales

9 = Industrias creativas y de comunicación gráfica

10 = TIC

11 = Otros sectores

Multinomial

Valor de exportaciones 

en el periodo 

Empresas exportadoras - 

DANE
Total del valor FOB de exportaciones Continua

Empresa es de Bogotá o 

Región 

Registro mercantil de la 

Cámara de Comercio de 

Bogotá

1 = Bogotá

0 = Región
Binomial

Cantidad de 

exportación en KG 

netos 

Empresas exportadoras - 

DANE

Total de la cantidad en kilogramos netos de 

exportaciones
Continua

Organización jurídica 

Registro mercantil de la 

Cámara de Comercio de 

Bogotá

1 = 2901 PERSONA NATURAL

2 = 2916 SOCIEDAD POR ACCIONES SIMPLIFICADA

3 = 2903 SOCIEDAD LIMITADA

4 = 2904 SOCIEDAD ANONIMA

5 = 2914 ESAL ECONOMIA SOLIDARIA

6 = 2908 SOCIEDAD EXTRANJERA

7 = 2905 SOCIEDAD COLECTIVA

8 = 2906 SOCIEDAD EN COMANDITA SIMPLE

9 = 2911 EMPRESA UNIPERSONAL

10 = 2907 SOCIEDAD EN COMANDITA POR 

ACCIONES

11 = 2912 ESAL REGIMEN COMUN

12 = 2909 EMPRESA ASOCIATIVA DE TRABAJO

Multinomial

Composición de Variables
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5.2 Gestión de la información: 

 

La gestión se dio mediante diferentes pasos sobre los cuales se realizó la preparación de 

toda la información de la siguiente manera: 

 

1. Se inició, como se comentó en el numeral cuatro de la metodología con la base 

de registro mercantil del RUES, específicamente la base de la jurisdicción de la 

Cámara de Comercio de Bogotá, en la cual se encuentra contenida la data de las 

empresas correspondientes a Bogotá y a 59 municipios de la jurisdicción de está 

Cámara de Comercio. Sobre esta base se extrajo inicialmente las empresas que 

se constituyeron en el año 2014, debido a que es la muestra de empresas sobre 

la que se trabajará el presente trabajo. Este primer paso dio como resultado un 

total de 135.583 registros dentro de la base desglosados como a continuación se 

muestra: 

 

 

Tabla 7. Resultado de registros mercantiles creados en el año 2014 por tipo de 
organización 

Fuente: Elaboración propia 

Código Organización Frecuencia Porcentaje

2901 Persona Natural 57.864        42,68%

2902 Establecimiento de comercio 45.884        33,84%

2903 Sociedad limitada 687              0,51%

2904 Sociedad anónima 234              0,17%

2906 Sociedad en comandita simple 89                0,07%

2907 Sociedad en comandita por acciones 24                0,02%

2908 Sociedad extranjera 176              0,13%

2909 Empresa asociativa de trabajo 1                  0,00%

2911 Empresa unipersonal 84                0,06%

2912 ESAL régimen común 1.852          1,37%

2914 ESAL economía solidaria 153              0,11%

2916 Sociedad por acciones simplificada 28.506        21,02%

2918 Sociedad agraría de transformación 1                  0,00%

2919 ESAL veedurías 5                  0,00%

2920 ESAL extranjeras 23                0,02%

135.583      
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2. Se realizo un filtro dentro de la base de 135.583 registros, extrayendo de esta los 

establecimientos de comercio debido a que no corresponden como lo dice el 

Código de Comercio, “un conjunto de bienes organizados por el empresario para 

realizar los fines de la empresa. Una misma persona podrá tener varios 

establecimientos de comercio y, a su vez, un solo establecimiento de comercio 

podrá pertenecer a varias personas, y destinarse al desarrollo de diversas 

actividades comerciales” (artículo 515 del Código de Comercio). Por esta razón, 

para acotar la base es necesario extraerlos y así evitar duplicidades. Después de 

este procedimiento quedaron un total de 89.699 registros dentro de la base de 

registro. 

 

3. Se realizó un filtro adicional de la base a partir de la variable actividad económica 

en donde como se comentó en la metodología, es necesario no tener en cuenta 

ciertas actividades ya que la base de exportadoras del DANE no tiene en cuenta 

como son las actividades correspondientes a minero-energéticas, envíos 

postales, trasteos y valijas diplomáticas, por el tipo de exportaciones que 

representa, como consecuencia de esto la base queda filtrada a un número de 

89.276 empresas registradas en el año 2014. 

 

4. El siguiente filtro realizado en la base en busca de que esta sea lo más 

consistente con las métricas establecidas y la otra base a trabajar, es el del 

código CIIU de las empresas. Este filtro se realiza debido a que como se comentó 

en lo numerales de la metodología la base de empresas exportadoras DANE, solo 

contiene exportaciones de productos y bienes, más no de servicios, por esta 

razón se excluyen de la base todos los códigos CIIU referentes a servicios, está 

información es tomada de la priorización sectorial de la Cámara de Comercio de 

Bogotá. Como resultado, obtenemos una base de 36.048 empresas de productos 

y bienes que se matricularon en el año 2014. 

 

5. Para correr el modelo y teniendo en cuenta las variables que se describieron 

anteriormente en la tabla número 6 llamada “Composición de variables”, se 

ejecuta un reemplazo de los nombres de las subvariables por un valor numérico 

entero con el fin de que el modelo al correrlo comprenda la composición de la 
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variable. Examinaremos brevemente ahora cómo se generó el reemplazo de las 

subvariables, cabe resaltar y para mayor entendimiento de lo que a continuación 

se va a mostrar, que el paquete estadístico usado para el presente trabajo es 

Stata: 

 

a) Dentro de la base se encuentra el campo de código CIIU, del cual depende un 

campo denominado “macro sector de la empresa”, ya que cada macro sector 

contiene un número determinado de códigos CIIU que están asociados a este. 

De ahí que, este campo que se muestra como la variable número X4, se le 

gestione el cambio de las subvariables que contiene para convertirlas en 

numéricas, esto se da de la siguiente manera:  

 

replace macrosector="1" if regex(macrosector,"AGROPECUARIO")==1 

replace macrosector="2" if regex(macrosector,"CONSTRUCCIÓN")==1 

replace macrosector="3" if regex(macrosector,"CREATIVAS")==1 

replace macrosector="4" if regex(macrosector,"MODA")==1 

replace macrosector="5" if regex(macrosector,"SALUD")==1 

replace macrosector="6" if regex(macrosector,"TIC")==1 

replace macrosector="7" if regex(macrosector,"MULTISECTORIAL")==1 

drop if macrosector=="MACROSECTOR INDUSTRIA DE TURISMO" & 

AÑOS_EXPORTA==0 

drop if macrosector=="MACROSECTOR SERVICIOS EMPRESARIALES" & 

AÑOS_EXPORTA==0 

replace macrosector="8" if regex(macrosector,"MACROSECTOR INDUSTRIA 

DE TURISMO")==1 

replace macrosector="9" if regex(macrosector,"MACROSECTOR SERVICIOS 

EMPRESARIALES")==1 

destring macrosector, replace 
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b) Seguidamente se realiza el cambio de los enunciados de la subvariables 

correspondientes a la variable denominada “Organización jurídica”, esto se 

realizó mediante el siguiente código: 

 

replace organizacion="1" if regex(organizacion,"2901")==1 

replace organizacion="2" if regex(organizacion,"2903")==1 

replace organizacion="3" if regex(organizacion,"2904")==1 

replace organizacion="4" if regex(organizacion,"2906")==1 

replace organizacion="5" if regex(organizacion,"2907")==1 

replace organizacion="6" if regex(organizacion,"2908")==1 

replace organizacion="7" if regex(organizacion,"2909")==1 

replace organizacion="8" if regex(organizacion,"2911")==1 

replace organizacion="9" if regex(organizacion,"2912")==1 

replace organizacion="10" if regex(organizacion,"2914")==1 

replace organizacion="11" if regex(organizacion,"2916")==1 

replace organizacion="12" if regex(organizacion,"2919")==1 

replace organizacion="13" if regex(organizacion,"2920")==1 

 

 

c) Después se gestionó de la misma manera el reemplazo de los enunciados de 

la variable “Tamaño de la empresa”, bajo el siguiente código: 

 

replace TAMAÑO="1" if regex(TAMAÑO,"Micro")==1 

replace TAMAÑO="2" if regex(TAMAÑO,"Pequ")==1 

replace TAMAÑO="3" if regex(TAMAÑO,"Med")==1 

replace TAMAÑO="4" if regex(TAMAÑO,"Gra")==1 
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d) Luego, se administró los nombres de las subvariables correspondientes a la 

variable llamada “Empresa es de Bogotá o región”, con las siguientes líneas 

de programación: 

 

tab ciudad 

gen region=1 if ciudad!="BOGOTÁ D.C." 

recode region (.=0) 

tab region 

save, replace 

 

6. En sexto lugar, se trabajó la base de exportaciones DANE la cual se le realizó el 

filtro de los años a trabajar, para lo cual se tomó el periodo comprendido entre los 

años 2014 al 2019. Este periodo fue definido con el objetivo de poder tener en 

esta segunda base los datos reportados de cinco años posteriores al año en que 

la empresa genera la inscripción de la matricula mercantil frente la Cámara de 

Comercio de Bogotá. 

 

7. Por último, se realizó el cruce de la base de registro mercantil ya filtrada contra la 

base de exportaciones DANE también ya debidamente filtrada con el fin de 

anexar en una sola base la información de las empresas que matricularon su 

registro mercantil frente a la Cámara de Comercio de Bogotá en el año 2014, y la 

información de las exportaciones realizadas por estas mismas en los siguientes 

cinco años a su matrícula. En particular, este cruce permitió observar que de las 

36.048 empresas registradas en el año 2014, 342 cruzaron directamente con la 

base de exportaciones, lo que significa que estas son las empresas creadas en el 

año 2014 que gestionaron algún proceso de exportación en los siguientes cinco 

años de operación. 

 

Cabe resaltar, que después de traer toda la información de exportaciones a la 

base de registro, se estableció un proceso para que quedaran en cada columna 
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una de las variables explicativas ya establecidas en la ecuación y explicadas en la 

composición de las variables. Específicamente, se trabajaron las siguientes: 

 

Nombres de las subvariables por un valor numérico entero con el fin de que el 

modelo al correrlo comprenda la composición de la variable.  

Específicamente, se trabajaron las siguientes: 

 

a) X1 = Exportación o no de la empresa, hasta 5 años posterior a su creación 

(explicativa): 

Nombre de la columna: Exporta 

Tipo de subvariable: binomial 

Explicación: se le asigno el número 1 si la empresa exporto en alguno o varios 

años posteriores al año de matrícula. 

 

b) X3= Intensidad de exportación (explicativa): 

Nombre de la columna: AÑOS_EXPORTA 

Tipo de subvariable: multinomial 

Explicación: Se asigno una numeración de 1 a 6, donde 1 representa la 

fracción de 
1

6
 es decir un año exporto de los seis de la muestra, 2 

correspondería a dos años exporto de la muestra entendido como 
2

6
 , y así 

consecutivamente, hasta tener que seis años exportando de los seis 

planteados estaría dado como 
6

6
 . 

 

c) X5 = Valor de exportaciones en el periodo (explicativa): 

Nombre de la columna: FOBpes 

Tipo de subvariable: continua 

Explicación: en esta columna se gestionó la suma de la totalidad de los 

valores Free on board (FOB) en pesos colombianos de las exportaciones 

acumuladas del periodo establecido. 

 

d) X7 = Cantidad de exportación en KG netos (explicativa) 

Nombre de la columna: PNK 

Tipo de subvariable: continua 
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Explicación: en esta columna se gestionó la suma del total de kilos netos de la 

posición arancelaria (PNK) de las exportaciones acumuladas del periodo 

establecido. 

 

Una vez transitado cada uno de estos pasos, se tiene finalmente la data y la 

información lista para gestionar a través del modelo establecido y el cual se 

desarrollará en el siguiente punto de este trabajo. 

 

5.3 Resultados: 

Como consecuencia del proceso dado en la Gestión de la información se generó la 

base unificada de las bases de registro mercantil de la Cámara de Comercio de 

Bogotá y de la base de exportadoras DANE. Es en esta base sobre la cual se 

realizará el do file explicado a detalle en el anexo número ocho, con la intención de 

desarrollar la regresión y correlación con la ecuación y el modelo log-lin. 

 

Llegados a este punto, el modelo permitirá validar la correlación entre las variables 

tanto explicativas como las variables de control establecidas ya en la ecuación de 

este, respecto a la variable principal dependiente que es la de la supervivencia de las 

empresas. En particular, los datos que dé como resultado del desenvolvimiento del 

log-lin permitirá establecer cuales variables son significativas, cuáles no, cuales 

realmente tiene algún tipo de correlación con la variable dependiente, y cuáles no. 

Así como la valoración de esta correlación frente al cambio de una unidad en la 

variable explicativa y de control respecto a la dependiente. 

 

A continuación, se muestra los resultados de la aplicación del modelo y es por ello 

por lo que la tabla número seis refleja el efecto de lo explicado anteriormente. 
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Tabla 8. Resultado regresión lineal 

Fuente: Elaboración propia 

 

La tabla anterior muestra un resultado la regresión lineal arrojada por el modelo 

establecido de log-lin, y sobre el cual está establecido el presente trabajo. Es de suma 

importancia esta tabla ya que es la consecuencia de correr la ecuación con cada una de 

las variables establecidas, es por ello, que en la primera columna encontramos la 

información respecto a estas, y se reflejan como enunciado de las filas de la tabla, las 

ocho variables ya explicadas en la tabla número cuatro, en la última fila se cuenta un 

nombre llamado “_cons” el cual hace referencia del resultado de todo el modelo 

incluyendo todas las variables. Para cada una de estas se expresan un total de 6 

columnas las cuales tiene un significado especial, el cual se explica a continuación. 

 

La primera de estas seis columnas denominada “Coef.” corresponde al coeficiente el cual 

representa un valor que debe ser multiplicado por 100 para entender como porcentaje.  

Este campo muestra como después de generar todo el procesamiento de la data, 

arroja el aumento o disminución del porcentaje de la variable del enunciado de la 

                                                                                    

             _cons     .3587758   .0093455    38.39   0.000     .3404583    .3770933

                    

               11      .3894664   .0054612    71.32   0.000     .3787623    .4001705

               10      .3744969   .1263565     2.96   0.003     .1268343    .6221595

                9      .4803934   .0347023    13.84   0.000     .4123758     .548411

                8      .4825372   .0444998    10.84   0.000     .3953163    .5697581

                6      .2054811   .0866486     2.37   0.018     .0356473    .3753149

                5     -.1156048   .2809124    -0.41   0.681    -.6662015     .434992

                4      .5404694   .0086468    62.51   0.000     .5235214    .5574173

                3      .0601016   .0997864     0.60   0.547    -.1354827    .2556859

                2      .3885452    .041544     9.35   0.000     .3071176    .4699727

      organizacion  

                    

          pnktotal    -1.40e-08   8.31e-09    -1.68   0.092    -3.03e-08    2.29e-09

            region     .0083612   .0072938     1.15   0.252    -.0059348    .0226572

       fobpestotal     1.21e-11   7.34e-12     1.64   0.100    -2.31e-12    2.65e-11

                    

                9     -.0373351   .0859806    -0.43   0.664    -.2058597    .1311895

                8     -.1489458    .091077    -1.64   0.102    -.3274594    .0295678

                7      .0048247   .0071607     0.67   0.500    -.0092104    .0188598

                6      .0432887   .0125571     3.45   0.001     .0186764     .067901

                5      .0325891   .0104333     3.12   0.002     .0121395    .0530387

                4      .0349919   .0076026     4.60   0.000     .0200905    .0498933

                3     -.0016866   .0128343    -0.13   0.895    -.0268422    .0234689

                2      .0399444    .007526     5.31   0.000     .0251932    .0546957

       macrosector  

                    

intensidad_exporta     .3535814   .2003078     1.77   0.078    -.0390278    .7461906

            TAMAÑO     .0607456   .0078797     7.71   0.000     .0453012    .0761901

           exporta    -.0535361   .0548441    -0.98   0.329    -.1610321    .0539599

                                                                                    

        sobrevivio        Coef.   Std. Err.      t    P>|t|     [95% Conf. Interval]

                                   Robust

                                                                                    

                                                Root MSE          =     .46711

                                                R-squared         =     0.1234

                                                Prob > F          =          .

                                                F(22, 36016)      =          .

Linear regression                               Number of obs     =     36,040
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columna a la izquierda respecto a la variable dependiente de supervivencia de las 

empresas en estudio.  

 

La segunda columna llamada “Robust. Std. Err.” hace referencia al error estándar de 

cada variable, es decir la raíz cuadrada de la varianza del estimador, ya que en el 

procesamiento se corre el mismo modelo por cada variable y dato, lo que genera que 

se estime varias veces el cálculo de la estimación de la regresión lineal y finalmente 

se estimen estos coeficientes plasmados en la primera columna Coef. Como 

consecuencia de estas repeticiones, este coeficiente ocasiona una variación, esa 

variación corresponde a la raíz cuadrada de esta variación, siendo el error estándar 

de los datos calculados. 

 

La tercera columna designada como “t” atañe al cálculo entre las dos primeras 

columnas, siendo la razón entre el coeficiente y el error estándar, el resultado de este 

se ve plasmado en esta columna, este valor es conocido en estadística como 

“Estadístico t” el cual permite verificar la significancia individual del coeficiente que 

acompaña a la variable ya sea explicativa o de control que se relaciona con la 

variable dependiente. 

 

La cuarta columna nombrada “𝑃 > |𝑡|” concierne al nivel exacto de significancia más 

conocido como valor p, valor de probabilidad, donde se establece la probabilidad 

exacta de cometer un error tipo I (rechazar H0 cuando es en realidad, cierta). En 

particular también podría entenderse como que el valor p se define como el nivel de 

significancia más bajo al cual puede rechazarse una hipótesis nula.  

 

La columna cinco y seis entendidas como “Conf. Interval.”, hace referencia al 

intervalo de confianza entre el que el estimador β toma valores en el cálculo bajo el 

horizonte establecido por el campo del error estándar.Una vez entendida la tabla de 

resultados, es necesario explicar que; en la primera etapa del modelo, 

específicamente en donde se gestiona de manera reducida, es necesario verificar 

este a través de una prueba de significancia parcial tanto individual para cada una de 

las variables como de manera conjunta para entender todo el ajuste de 𝑅2 con la t-

student, esto con el fin de que al  
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ejecutar el proceso de regresión lineal por mínimos cuadrados ordinarios se obtengan los 

resultados con la mayor robustez posible gracias a la revisión de las variables 

instrumentales en las condiciones de validez y relevancia. Consecuencia de esto es que 

para los resultados generados la columna ya explicada llamada 𝑃 > |𝑡|, es la que indica 

cuáles valores después de la estimación de máxima verosimilitud (EMV), son posibles 

para realizar un análisis estadístico y corroborar la existencia de una dependencia global 

entre las variables explicativas y la variable dependiente dicótoma del modelo de interés. 

Razones por las cuales para esta medición se tendrá en cuenta los niveles de 

significancia dada (1%, 5% o 10%). 

 

Con base en lo anteriormente planteado, se resaltará las variables que tras la prueba de 

significancia se pueden tener en cuenta para el análisis y la gestión de conclusiones: 

 

Tabla 9. Resultado regresión lineal, con prueba de significancia 

Fuente: Elaboración propia 
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Como resultado se tiene que seis de las ocho variables establecidas dentro de la 

ecuación del modelo pueden ser consideradas para el análisis debido a la prueba de 

significancia. Cabe resaltar que, de estas seis variables, tres son variables continuas y 

las otras tres corresponden a variables categóricas. 

 

 



 

 
 

6. Conclusiones: 

Como resultado del ejercicio realizado, se encuentra que existe una relación con tres de 

las variables explicativas referente a la variable dependiente dicotómica. Es decir que las 

variables de intensidad exportadora, Valor FOB total de exportación y PNK total de 

exportación, inciden en el comportamiento de la supervivencia de las empresas 

evaluadas.  

Primero habría que comentar que la variable de si exporta o no en los primeros 5 años de 

la creación de la empresa no afecta el comportamiento de la supervivencia de las 

empresas, ya que la prueba de significancia nos muestra un 0,329 lo cual supera el límite 

establecido para la prueba, y es reflejo de que el solo hecho de incursionar a mercados 

internacionales a través de la exportación no le genera mayor o menor probabilidad de 

supervivencia a las empresas. 

 

Ahora bien, aunque la acción de exportar por si sola no impacta su supervivencia, la 

segunda variable explicativa que es la de intensidad exportadora, referida a que tantos 

años consecutivos exportó la empresa en el periodo establecido, sí tiene una relación 

directa con la variable dicotómica, ya que esta variable pasó la prueba de significancia 

con un valor de 0,078 el cual está dentro de los parámetros establecidos en el modelo, y 

por ello podemos ver que el resultado de la correlación arroja un valor de 0,3535814 lo 

que para las empresas significa que entre más años consecutivos logre mantenerse 

exportando su probabilidad de supervivencia aumenta en un 35,36% lo cual es una 

correlación bastante positiva en cuanto a aumentar su permanencia en el mercado 

gracias a su actividad hacia mercados extranjeros.  

 

Consideremos ahora que la probabilidad general del modelo para las empresas es de 

0,3587758, eso quiere decir que para las empresas su posibilidad de mantenerse en el 

mercado en el periodo designado es del 35,88% independientemente de las variables 
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explicativas y categóricas. Hecha esta salvedad, es posible dimensionar el resultado 

arrojado por la variable de intensidad exportadora, y como ese 35,36% de probabilidad 

adicional hace que para las empresas suba al doble su eventualidad de permanecer 

vivas en la economía. 

 

Otra variable explicativa que tuvo una prueba de significancia aprobatoria es la de valor 

total FOB de las exportaciones, entendiendo que este valor corresponde al valor 

entendido en los Incoterm como Free on Board, valor que corresponde a las 

exportaciones. Esta variable al gestionar el modelo dio como resultado un valor de 

1,21𝑒−11, lo cual significa una correlación de 0,0000000000121 por cada COP (unidad 

monetaria de curso legal en Colombia) exportado, para un mejor entendimiento a 

continuación se muestra este resultado en una escala que refleja la probabilidad 

adicional de supervivencia que implica esta variable explicativa frente a la supervivencia 

de la empresa, así como esta probabilidad establecida por valores FOB totales en pesos: 

 

% probabilidad Valor total FOB en pesos 

0,000000%  $ 1  

0,000012%  $ 100  

0,000121%  $ 1.000  

0,001210%  $ 10.000  

0,01210%  $ 100.000  

0,121%  $ 1.000.000  

1,210%  $ 10.000.000  

12,10%  $ 100.000.000  

121,0%  $ 1.000.000.000  

Tabla 10. Porcentaje de probabilidad de la variable valor total FOB en pesos 

Fuente: Elaboración propia 

 

Acorde con lo desplegado en la tabla número 10, es más fácil entender como el valor 

total FOB en pesos de las exportaciones genera una mayor probabilidad de 

supervivencia a medida que este valor FOB incrementa, tan así que se observa que por 

cada millón exportado la empresa tiene un 0,12% adicional de supervivencia, y que 
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puede que no represente a simple vista mucho, pero que en el momento que se crece 

este valor, puede llegar a convertirse en como se muestra en la tabla anterior un 12,1% 

añadido en la probabilidad de mantenerse en el mercado, cuando se logra ventas por 

valor de cien millones de pesos. Lo cual es un valor muy significativo para cualquier 

empresa en el momento de entender cómo puede mitigar los riesgos y aumentar su 

verosimilitud de establecerse y mantenerse vigente sin llegar a una posible quiebra o 

disolución. 

 

Por otro lado, el revisar las variables categóricas permiten visualizar el resultado 

esperado del tercer objetivo específico de este trabajo, y es entender como otras 

variables intrínsecas de las organizaciones como son tamaño, macro sector, posición 

geográfica y tipo de organización jurídica también influyen en la supervivencia de estas 

en el tiempo. Es por ello, que estas categóricas extienden un panorama más amplio 

sobre las influencias y correlaciones de los factores específicos frente a la variable 

dicotómica. En primera instancia, es necesario precisar que las diferentes variables igual 

que las explicativas se les generó la validación de significancia, la cual permitió 

establecer cuales se podrían instaurar para el modelo y cuales realmente no tiene una 

significancia frente a la variable dicotómica. 

 

Una vez dicho lo anterior, se encuentra que la variable referente a la posición geográfica 

de las empresas, determinado en este trabajo bajo la premisa si es empresa de Bogotá o 

si es empresa de la Región, entendido como región las empresas ubicadas en los 59 

municipios del departamento de Cundinamarca los cuales están bajo la jurisdicción de la 

Cámara de Comercio de Bogotá. Esta variable arrojó un resultado a la prueba de 

significancia de 0,252 superando el 0,1 establecido como límite superior para esta 

prueba, lo cual en otras palabras explica que, si la empresa se ubica en la capital de 

Colombia o si se ubica en cualquier municipio de Cundinamarca, su grado de 

supervivencia no se ve afectado por este ítem, sigue siendo la misma probabilidad del 

35,87%, lo que indica que, la ubicación geográfica por lo menos en esta muestra no 

infiere en la variable principal. 

 

Respecto a las otras variables categóricas las pruebas de significancias fueron positivas, 

aunque no en la totalidad de sus subvariables, es decir, para variables como macro 

sector, 4 de las 8 subvariables tuvieron significancias relevantes frente a la 
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supervivencia, mientras que el otro 50% no superaron el parámetro establecido en esta 

prueba. Por lo cual, se encuentra que, para los macro sectores de; salud y químicos, 

automotores, agrícola y agroindustrial, y moda, calzado y marroquinería, el pertenecer a 

alguno de estos, es decir que la actividad descrita bajo el código CIIU principal de la 

empresa se encuentre agrupado dentro de alguno de estos macro sectores económicos, 

le generará una probabilidad mayor de supervivencia que otros sectores, a continuación, 

se muestra el cómo infieren en la variable dicotómica establecida: 

 

Significancia Macro sector Coeficiente 

0,000 Salud y químicos  0,399444  

0,000 Automotores  0,349919  

0,002 Agrícola y Agroindustrial  0,325891  

0,002 Moda, calzado y marroquinería  0,432887  

Tabla 11. Relación coeficientes y significancia por macro sector económico priorizado. 

Fuente: Elaboración propia. 

 

En la tabla anterior se muestra como para estos cuatro macro sectores existe un 

coeficiente positivo con una prueba de significancia muy cercana al 0%, lo cual indica 

que la relación entre las variables es muy cercana, y así mismo, el coeficiente se 

encuentra en un promedio del 37,7%, siendo moda, calzado y marroquinería el macro 

sector con mayor porcentaje con un 42% y agrícola y agroindustrial el más bajo con un 

32%. Esto cabe resaltar, que lo que refleja es que para las empresas el pertenecer a 

alguno de estos sectores les aumenta el porcentaje de probabilidad de supervivencia. 

 

De manera similar pasa con el tipo de organización donde de los once tipos de 

organización, siete obtuvieron una prueba de significancia dentro de los parámetros 

establecidos y por lo cual su coeficiente puede ser tenido en cuenta como una relación 

con la variable de supervivencia. A continuación, se muestra un detalle del resultado de 

esta variable y sus siete subvariables validadas y especificadas: 
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Significancia Organización Coeficiente 

0,000 

Sociedad por acciones 

simplificada  0,3885452  

0,000 Sociedad anónima  0,5404694  

0,018 Sociedad extranjera  0,2054811  

0,000 Sociedad en comandita simple  0,4825372  

0,000 Empresa unipersonal  0,4803934  

0,003 

Sociedad en comandita por 

acciones  0,3744969  

0,000 ESAL régimen común  0,3894664  

Tabla 12. Relación coeficientes y significancia por tipo de organización jurídica. 

Fuente: Elaboración propia. 

 

Esta variable categórica entendida como el tipo de organización jurídica de la empresa 

en el momento que se crea la empresa en el año 2014, establece según el tipo de 

organización una ventaja a la hora de hablar de supervivencia, ya que el resultado de la 

prueba de significancia aprobatoria y el coeficiente positivo, revelan que para estas siete 

subvariables, la probabilidad aumenta en un promedio del 40,8% la supervivencia de este 

tipo de organizaciones. 

 

Por último, la variable categórica más importante trabajada dentro del modelo es la de 

tamaño, y es considerada una de la más importante ya que como se comentó en el 

marco teórico el tamaño es una de las variables que siempre se han asociado a la 

supervivencia de las empresas en los diferentes estudios y literatura acerca de este 

tema. Es por ello, que al validar se encuentra que esta variable obtuvo una prueba de 

significancia del 0,000 lo cual está dentro del rango establecido, además, de que su 

coeficiente es positivo y es específicamente del 0,607456, lo cual indica sin duda alguna 

que esta variable es la de mayor impacto y correlación con la variable dicotómica de 
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supervivencia. Empezando por considerar que lograr un 60% de supervivencia adicional 

gracias al tamaño de la empresa es un resultado abrumador, y es que al entender que el 

impacto de este coeficiente es creciente en la media ocurre un cambio del tamaño de la 

empresa a la hora de ser registrada, iniciando con las probabilidades más bajas en las 

microempresas, seguida de las empresas pymes y por último, logrando la mayor 

probabilidad de supervivencia las grandes empresas.  

 

Cómo principal conclusión del presente trabajo se encuentra que: si existe una 

correlación positiva entre la supervivencia y la internacionalización u orientación 

exportadora de las empresas nacientes de bienes de Bogotá Región, según el modelo 

establecido y trabajado en el presente trabajo, sobre la muestra de los emprendimientos 

y empresas registradas en el año 2014 en la Cámara de Comercio de Bogotá.  

 

Las empresas de Bogotá y de los 59 municipios de la región de Cundinamarca que se 

encuentran bajo la jurisdicción de la CCB, se ven influenciadas en su supervivencia por 

una serie de variables que en la metodología trabajada eran las variables de control. 

Pero que, bajo la luz de la pregunta de investigación del presente trabajo, las variables 

explicativas son las que eran fundamentales para la comprensión y desarrollo de la 

respuesta respecto a la supervivencia de las empresas. Es por ello, por lo que las 

variables correspondientes a intensidad exportadora y el valor FOB de exportaciones de 

las empresas, arrojaron un resultado positivo en cuanto a mostrar que a mayor valor FOB 

exportado y a mayor intensidad de exportación, es decir a mayor número de años 

exportando de manera constante, aumentan la probabilidad de supervivencia de estas 

mismas empresas. 

 

A la luz de estos resultados es prudente concluir adicionalmente, que el establecer 

políticas tanto micro como macroeconómicas que impulsen modelos de 

internacionalización tempranos en los emprendimientos como empresas; permitirá 

generar que estas organizaciones en el tiempo puedan ser más perdurables y puedan 

establecerse con una mayor fortaleza en el mercado, aumentando su probabilidad de 

supervivencia, y generando capacidades tanto al interior de la empresa como son el 

conocimiento, experiencia en el equipo directivo y estrategias de internacionalización 

integradas a las corporativas, así como capacidades asociadas a los factores externos 
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como son la competencia, el aprovechamiento del sector económico, el dinamismo de los 

mercados, y la tolerancia al riesgo. La generación de estas, serán la materia prima para 

que estas organizaciones, emprendedores y empresas nacientes puedan capitalizar una 

integración en el mercado e impactar su tiempo de permanencia en este, no solo a nivel 

nacional sino internacional.  

 

Por último, como recomendación, se propone para futuros trabajos de investigación 

generar una ampliación de este estudio a otras regiones de Colombia, ya que como se 

comento en la metodología en este solo se tuvo en cuenta empresas de bienes de 

Bogotá y de 59 municipios de la región correspondiente a la jurisdicción de la Cámara de 

Comercio de Bogotá. Es por ello, que al ampliar el estudio a otras regiones permitiría 

visualizar como es el comportamiento y esta relación entre la orientación exportadora y la 

supervivencia para las empresas de otras regiones, y poder genera comparativos y 

análisis entre los resultados con el fin de poder ver semejanzas y diferencias entre 

regiones y poder lograr un estudio integral para la totalidad del tejido empresarial de 

Colombia. Así mismo, se considera importante en el momento que se cuente en el país 

con una data confiable, consolidada y controlada de las exportaciones de las empresas 

de servicios, también se podría llevar el presente trabajo a este tipos de organizaciones 

para ver el comportamiento de las variables definidas para la correlación con la variable 

dicotómica de supervivencia. 

 

 

 

 





 

 
 

A. Anexo 1: Supervivencia de sociedades, comparación 
internacional 

 

 

 





 

 
 

B. Anexo 2: Relación bases tesauros y conceptos por termino enunciado . 

Library, Information 

Science & 

Technology 

Thesaurus

Business Thesaurus Standard-Thesaurus Wirtschaft ERIC Thesaurus
UNESCO 

Thesaurus

ENTREPRENEURSHIP    

Entrepreneurship: 	Here are entered general works on the 

ownership and management of one's own business. Use only if a 

narrower term does not apply (e.g., "Social entrepreneurship").

BUSINESS enterprises: Here are entered 

works on business concerns regardless of 

form of organization

ENTREPRENEUR

Businesspeople: Here are entered general works on people of 

either gender engaged in business. Use only if a narrower term 

does not apply (e.g., "Capitalists & financiers," "Commercial 

agents," "Merchants," or "Self-employed"). General works on men 

engaged in business activities appear under "Businessmen." 

General works on women engaged in business activities appear 

under "Businesswomen."

BUSINESS enterprises: Here are entered 

works on business concerns regardless of 

form of organization

All undertakings 

engaged in 

economic 

activity in the 

public or private 

sector whatever 

their size, legal 

status or the 

economic sector 

in which they 

operate, 

including the 

social economy.

EXPORT

Export: Here are entered general works on products sold in a 

country other than the one in which they were produced.

Import:  Here are entered works on foreign goods or services 

brought into a country for sale. Works on goods or services 

created in one country for sale in a different country appear 

under "Exports.

The term export means shipping in the goods and services out of the 

jurisdiction of a country. The seller of such goods and services is 

referred to as an "exporter" and is based in the country of export 

whereas the overseas based buyer is referred to as an "importer". In 

international trade, "exports" refers to selling goods and services 

produced in the home country to other markets. Export of commercial 

quantities of goods normally requires involvement of the customs 

authorities in both the country of export and the country of import. 

The advent of small trades over the internet such as through Amazon 

and eBay have largely bypassed the involvement of Customs in many 

countries because of the low individual values of these trades. 

Nonetheless, these small exports are still subject to legal restrictions 

applied by the country of export. An export's counterpart is an import.

EXPORTERS    

INTERNATIONALITATION

Here are entered general works on businesses with operations in 

two or more countries. Works on business entities operating in a 

country other than where they are based are entered under 

"Foreign business enterprises." Works on business entities in 

which foreign investors or entities hold a stake are entered under 

"Foreign ownership of business enterprises." Use only if a 

narrower term does not apply. [EPC]

International trade: Here are entered works on trade, both foreign and 

domestic. Works on the commerce of countries, cities, etc. are entered 

under

EXPORTATION

EXPORT ORIENTATION

NASCENT ENTREPRENEUR

BORN GLOBAL

STARTUP

NEW BUSINESS





 

 
 

C. Anexo 3: Desglose de empresas registradas en el año 2014 en la 
Cámara de Comercio de Bogotá, por tipo de organización  
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D. Anexo 4: Desglose de empresas registradas en el año 2014 en  la 

Cámara de Comercio de Bogotá, por tipo macro sector y sin 
establecimientos de comercio 
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E. Anexo 5: Desglose de empresas registradas en el año 2014 en la 
Cámara de Comercio de Bogotá, por tipo macro sector y sin 
establecimientos de comercio. Detallados en enunciados de texto 
y numérico de las subvariables 
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F. Anexo 6: Desglose de empresas registradas en el año 2014 en la 

Cámara de Comercio de Bogotá, por tipo macro sector y sin 
establecimientos de comercio. Detallados en enunciados de texto 
y numérico de las subvariables 
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G. Anexo 7: Do File del Procesamiento log-lin 

recode fobpes2014 fobpes2015 fobpes2016 fobpes2017 fobpes2018 fobpes2019 

fobpestotal num_exp2014 num_exp2015 num_exp2016 num_exp2017 num_exp2018 

num_exp2019 num_exptotal pnk2014 pnk2015 pnk2016 pnk2017 pnk2018 pnk2019 

pnktotal AÑOS_EXPORTA intensidad_exporta patrimonio_neto (.=0) 

save "D:\VPFE\MANUEL\Base 280421.dta" 

br 

tab TAMAÑO 

replace TAMAÑO="1" if regex(TAMAÑO,"Micro")==1 

replace TAMAÑO="2" if regex(TAMAÑO,"Pequ")==1 

replace TAMAÑO="3" if regex(TAMAÑO,"Med")==1 

replace TAMAÑO="4" if regex(TAMAÑO,"Gra")==1 

save, replace 

br 

drop ciiu 

save, replace 

br 

tab ciudad 

gen region=1 if ciudad!="BOGOTÁ D.C." 

recode region (.=0) 

tab region 

save, replace 

tab macrosector 

 

*Falta crear las categoricas numéricas* 

replace macrosector="1" if regex(macrosector,"AGROPECUARIO")==1 
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replace macrosector="2" if regex(macrosector,"CONSTRUCCIÓN")==1 

replace macrosector="3" if regex(macrosector,"CREATIVAS")==1 

replace macrosector="4" if regex(macrosector,"MODA")==1 

replace macrosector="5" if regex(macrosector,"SALUD")==1 

replace macrosector="6" if regex(macrosector,"TIC")==1 

replace macrosector="7" if regex(macrosector,"MULTISECTORIAL")==1 

drop if macrosector=="MACROSECTOR INDUSTRIA DE TURISMO" & 

AÑOS_EXPORTA==0 

drop if macrosector=="MACROSECTOR SERVICIOS EMPRESARIALES" & 

AÑOS_EXPORTA==0 

replace macrosector="8" if regex(macrosector,"MACROSECTOR INDUSTRIA DE 

TURISMO")==1 

replace macrosector="9" if regex(macrosector,"MACROSECTOR SERVICIOS 

EMPRESARIALES")==1 

destring macrosector, replace 

 

replace organizacion="1" if regex(organizacion,"2901")==1 

replace organizacion="2" if regex(organizacion,"2903")==1 

replace organizacion="3" if regex(organizacion,"2904")==1 

replace organizacion="4" if regex(organizacion,"2906")==1 

replace organizacion="5" if regex(organizacion,"2907")==1 

replace organizacion="6" if regex(organizacion,"2908")==1 

replace organizacion="7" if regex(organizacion,"2909")==1 

replace organizacion="8" if regex(organizacion,"2911")==1 

replace organizacion="9" if regex(organizacion,"2912")==1 

replace organizacion="10" if regex(organizacion,"2914")==1 

replace organizacion="11" if regex(organizacion,"2916")==1 

replace organizacion="12" if regex(organizacion,"2919")==1 
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replace organizacion="13" if regex(organizacion,"2920")==1 

destring organizacion, replace 

 

destring TAMAÑO,replace 

 

save,replace 

 

format %20.0g fobpes2014-fobpestotal 

format %20.0g patrimonio_neto 

 

save,replace 

 

gen exporta=1 if AÑOS_EXPORTA>0 

recode exporta (.=0) 

reg sobrevivio exporta TAMAÑO intensidad_exporta i.macrosector fobpestotal region 

pnktotal i.organizacion, r 

outreg2 using results, word 
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